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ACTIVO CIRCULANTE

Caja v Bancos

EFECTIVO:

Control Interno.- Los procedimientos empleados en el con
trol de los activos de una organizacidn, globalmente considerados,
se conocen de una manera general como sus sistemas de control in--
terno.

El control interno se define como el plan y todas las me
didas empleadas por una organizacién, para salvaguardar sus acti~--
vos, verificar la exactitud y confiabilidad de sus informaciones -
contables, promover la eficiencia operacional y estimular la sujec
cidén a las politicas empresariales prescritas.

Este concepto acerca del control interno es quizd mds --
amplio del que normalmente se atribuye al término. La definicidén -
reconoce Que un sistema de control interno se extiende mids alld de
aquellos tépicos relacionados directamente con los departamentos -
de contabilidad y finanzas. Cuando se utiliza en un sentido mas --
amplio, el término control interno incluye tanto los controles con
tables como los administrativos.

Los controles contables se emplean de preferencia con el
fin de proteger y garantizar la confiabilidad de los registros con
tables; incluye sistemas de autorizacidén y aprobacidn, y separa- -
cidén de responsabilidades relacionadas con la custodia de los re--
gistros de dgquellas referidas a custodia de activos. Los controles
administrativos, por otra parte se han establecido principalmente
para asegurar la eficiencia operacional y la sujeccidn a las poli-
ticas empresariales o gerenciales, y se refieren sélo indirectamen
te a los registros contables. Incluye normalmente andlisis estadis
ticos, estudio de tiempos y movimientos, informes de funcionamien-
to, programas de entrenamiento para empleados y controles de cali-
dad de productos.

Un sistema de control satisfactorio incluye normalmente:

1.- Un plan de organizacién que vele por la segregacidn
apropiada de las responsabilidades funcionales.

2.- Un sistema de autorizaciones y procedimientos de re-
gistro adecuados para proporcionar un control razona
ble sobre los activos, las obligaciones, los ingre--
sos y los gastos.

3.- E1 establecimiento de practicas sanas Que se van a -



seguir en el desempefio de las funciones y responsa-
bilidades de cada uno de los
ganizacidn.

4.- El empleo de personal de una calidad acorde con sus
responsabilidades.

Control Interno de Fondos.
cQué es el efectivo?

En la prdctica contable se conside-
ra como "efectivo" las monedas, los billetes de banco, los saldos
en cuentas bancarias y otros medios de cambio, tales como chegques,
giros bancarios, cheqgues de caja y giros postales. Los vales a la
caja y los timbres postales, que se encuentran a veces con el con-
tenido de un fondo de caja, no constituyen efectivo. Los vales de
caja son, de hecho, cuentas por cobrar y los timbres postales re--
presentan un gasto anticipado.

Si parte del efectivo ha sido separado y asignado para -
algin fin especial o, por cualquier otro motivo, no se tiene inme-
diatamente disponible para realizar pagos, dicho efectivo debe fi-
gurar separadamente en el balance.

Aunque una negociacidn puede tener varias cuentas de ca-
ja en su mayor, se considera aceptable, para fines de presentacidn
en el balance, combinar estas distintas cuentas bajo un titulo co-
mo el de "Caja y Bancos", o simplemente "Caja'.

Control Interno:

Los recursos de una organizacidén a menu
do estdn en manos de gerentes y empleados que tienen poca o ningu-
na participacidén como propietarios de la empresa. Por lo anterior,
para gue el sistema contable de una empresa sea efectivo, debe es-
tar diseflado en forma tal que proteja los recursos contra posibles
usos deshonestos o contra una mala administracidn.

Puesto que las transacciones en efectivo son tan numero-
sas, es imperativo que se manejen en forma sistemitica y rutinaria.
Al mismo tiempo deben preveerse seguridades adecuadas, ya que el -
dinero en efectivo es altamente codiciado, facilmente ocultable vy
transportable y se puede convertir rdpidamente en otras clases de
activos. Los procedimientos siguimtes, no todos los cuales son — -
apropiados para todas las situaciones, se consideran generalmente
como necesarios para ejercer un efectivo sistema de control sobre
numerario:



1. Las funciones de registro y custodia de fondos deben estuar
separadas.

2. Deben limitarse el nimero de empleados con acceso a la ca-
ja.

3. Las personas responsables por el manejo de la caja deben -
designarse especificamente.

4. Deben limitarse al midximo las disponibilidades de dinero -
en efectivo, utilizando al mdximo las facilidades bancarias.

5. Debe protejerse el dinero en efectivo disponible, mediante
el empleo de cajas registradoras, cajas fuertes y recintos
seguros para el cajero.

6. Todos los empleados que tengan acceso a la caja deben dis-
poner de una fianza.

7. Deben efectuarse verificaciones periddicas del numerario -
por parte de un funcionario que no maneje o registre acti-
vos corrientes.

8. Todos los recibos por caja deben registrarse inmediatamen-
te.

2. Todos los recibos por caja deben consignarse répidamente.

10. Todos los pagos al contado deben efectuarse por medio de -
checque.

Recepcidn de dinero. Puede recibirse algin dinero en el
mostrador, como los ingresos derivados de las ventas al contado o
de los cobros a clientes de crédito. En cuanto al dinero gue se re
cibe por ventas al contado, pueden expedirse facturas prenumeradas
para todas ventas en cuestidn, y en tal caso, una persona debe te-
ner la obligacidén de ver que los duplicados de estas facturas por
ventas al contado concuerden con el registro del dinero recibido v
de que no se ha extraviado ninguna factura Y. en todo caso, pueda
justificarse la falta de alguna o algunas facturas. Deben emplear-—
se asimismo recibos prenumerados para todos los cobros a clientes
de crédito, y de ser posible, dichos recibos deben ser expedidos —
por alguna persona distinta de la gque recibe el dinero, encomendin
dose a un tercer empleado la tarea de comparar los duplicados de -
los recibos con el registro de caja. Todo el efectivo recibido en
el mostrador debe marcarse, si es posible, en una caja registrado-
ra. Cuando se procede en tal forma, todo el efectivo recibido en -
el mostrador debe ser contado y una persona distinta a la que reci
bidé el dinero debe comparar el total con la tira de la caja regis-



obligaciones. ¢Cémo es ello posible cuando ciertos desembolsos de
cantidades insignificantes, por pasajes urbanos y frangueo postal,
por ejemplo, deban hacerse en efectivo? A pesar de que dichos pa--
gos menores pueden no hacerse realmente con cheque, su importe to-
tal si puede ser cubierto con un cheque, estableciéndose un fondo

de caja chica, llamado a veces "fondo fijo", el cual funciona como
se explica en seguida:

1)

2)

3)

Establecimiento del fondo:

Se extiende un cheque por una cantidad cerrada ($ 1,000, -
5,000, u otra cantidad similar que responda a las necesida
des de los pagos menores por un tiempo razonable) y se ha-
ce efectivo. Este dinero se conserva en la oficina para --
emplearse en los pagos menores. El1 establecimiento de un -
fondo de caja chica por un total determinado se registra -
mediante un cargo a Caja Chica y a Bancos.

Pagos hechos con el fond :

Cuando se hacen desembolsos del fondo de caja chica, los -
comprobantes y otras anotaciones de memorandum se guardan

en el cajén con el fondo de caja chica para mostrar en qué
se gastd el dinero.

Reposicidn del fondo:

Cada vez que los desembolsos de la caja chica casi hayan -
agotado el fondo, es necesario reponerlo. Supongamos que -
existe un reintegro por $ 45 que corresponde a pagos de --
transporte de mercancias recibidas por $ 15, portes de co-
rreos por $ 10 y propaganda en el periddico escolar por --
$ 20. La expedicidn del cheque se registra de la siguiente
manera:

Fletes Sobre COMPras wsvsssssssswninnrs LD
Correos y TelégrafosS e..eeeeo.. sosgew L0
Publicidad iccececs. i e e e e w o ww D

CaJA s s aia & cacssesesssancsan o ee 45

Las cuentas de gastos se cargan al reponer el fondo, y no - -
cuando se efectuan los pagos de la caja chica. En esta forma, nume
rosos pequefios desembolsos pueden incluirse en un sélo asiento y -
ser cubiertos también por un sélo chegque.



La cuenta de Caja-Chica no se carga por las reposiciones del
fondo, ni se acredita por los desembolsos de la caja chica. E1 dni
co asiento en dicha cuenta es el establecimiento del fondo, se ha-
rdn otros asientos s6lo si se aumenta o se disminuye el importe es
tablecido para el fondo.

Por regla general los comprobantes de caja chica que amparen
desembolsos debe presentarlos el cajero chico a un determinado fun
cionario del departamento de contabilidad, para su revisién y apro
bacién. Los comprobantes de caja chica deben dar un total igual al
importe del cheque de reposicién, y, después de marcarse "cancela-
do", para impedir que vuelvan a ser utilizados, se archivan como -
comprobantes del chegque en cuestidn.

El fondo de caja chica debe ser repuesto siempre al fin de ca
da peridédo, antes de gue se preparen los estados y se cierren los
libros de manera que el efecto de los gastos hechos de caja chica
se reflejen en las cuentas en el periédo en que realmente se efec-
tuén los desembolsos.

Faltantes y sobrantes de.caja menor.

En ciertas ocasiones, en el momento de reintegrar los fondos
de caja menor, la composicién de éstos (el dinero disponible mds -
los documentos de soporte gue evidencian los gastos hechos) sera -
superior o inferior a la cantidad fijada inicialmente para dicho -
fondo. Cuando ésto sucede, se reintegra el fondo hasta la cantidad
fijada en su composicién. La diferencia entre la cantidad que apa-
rece en el momento del desembolso y la cantidad oficialmente sefia—
lada se debita, si la primera es menor que la sequnda o se acredi-
ta si es mayor, en una cuenta llamada faltantes y sobrantes de ca-
ja menor. Al término del periddo fiscal, el saldo de la cuenta men
cionada se maneja como ingresos o gastos varios en el estado de re
sultados.

LAS TRANSACCIONES BANCARIAS.

Apertura de una cuenta bancaria. E1 procedimiento para abrir
una cuenta bancaria varia de acuerdo con la localizacién del banco.
En ciudades pequefias y comunidades rurales, los empleados banca- -
rios conocen generalmente a la mayoria de los residentes del area.
Por consiguiente, cuando un individuo o una organizacidén desea - -
abrir una cuenta bancaria, las formalidades son minimas. Por lo ge
neral, el depositante en perspectiva sélo tiene que ir al banco y
decirle a un empleado que desea depositar algin dinero. El emplea-




do bancario, después de efectuar algunas preguntas pertinentes, --
simplemente le solicitard al nuevo depositante que llene una tarje
ta que registrard la firma que utilizard al girar los cheques en -
lo sucesivo.

Por otra parte, la mayoria de los bancos metropolitanos exige
gue un depositante potencial deba ser presentado a un representan-
te del banco por alguien conocido de este Ultimo. Ademds, se espe-
ra gue el depositante suministre referencias personales escritas y
gue conteste preguntas especificas sobre sus antecedentes persona-
les y financieros.No obsta decir que los bancos sélo desean como -
clientes a personas o instituciones dignas de toda confianza.

Depdsitos. Cuando se hace un depdsito, el depositante sefiala
los detalles del mismo en un formato suministrado por el banco co-
nocido como talonario de consignacidn, del cual retiene una copia
para sus registros personales.

El banco proporciona también a sus depositantes chegques en --
blanco y talonarios, normalmente en forma de chegueras de hojas --
desprendibles. Los talonarios se utilizan para registrar las sumas
depositadas, los cheques girados, los nombres de los beneficiarios
o tenedores y el saldo de la cuenta.

Mantenimiento de un registro del saldo del banco. Los ingre--
sos de caja y los depdsitos se registran en el libro de ingresos,
y los pagos, en el libro de egresos. A fin de mes, se pasan los to
tales de estos dos libros a la cuenta de Bancos en el mayor, y el
saldo resultante en esta cuenta debe mostrar el saldo en el banco.

Pero, durante el mes, {cdmo se puede determinar el saldo en -
el banco? El registro puede llevarse:

1) En los talones de la libreta de cheques, o bién

2) En un registro de bancos.

Si son muchos los cheques que se extienden, generalmente se -
estima innecesario determinar el saldo del banco después de cada -
depdsito y de cada cheque. No obstante, en algunos casos se utili-
zan cheques en formas sueltas, con el fin de poder prepar copias -
de carbdn y pasarlas al departamento de contabilidad para su infor



macién al registrar los pagos. Por cualguiera de estas razones, --
puede ser conveniente eliminar el registro continuado en los talo-
nes de la libreta de chegques y llevar un registro de bancos, el --
cual no mostrara el saldo después de cada depdsito y de cada che-
que, sino solamente al fin de cada dia.

Este registro se lleva en la siguiente forma:

Diariamente andtense, en las columnas de depdsitos del regis-
tro de bancos, los totales de los ingresos del dia (depdsitos)
registrados en las columnas de cargos a Caja, del libro de in
gresos de caja.

De manera similar, andtense los totales diarios de los pagos
registrados en las columnas de créditos a Caja del libro de -

egresos de caja, o registros de cheques.

Determinense los saldos de los bancos resultantes diariamente
v registrense en las columnas de Saldo del registro de bancos.

REGISTRO DE BANCOS

Bancomer, S.A. Banamex, S.A.
' Fecha
Depdsitos Retiros Saldo Depdsitos Retiros Saldo
19
Jun 30 5,000 00 4,850 00

Jul 1 3,000 0O 2,480 00 5,520 00 2,500 0O 3,638 00 3,712 00
2 4,500 00 3,500 00 6,520 00 4,000 OO 3,200 00 4,512 00

Los extractos bancarios o estados de cuenta. E1l banco remite
periodicamente (generalmente cada mes) a cada depositante un infor
me que muestre los registros o asientos efectuados en su cuenta. -
Este informe, llamado extracto o estado de cuenta bancario sefiala
el saldo bancario en la cuenta del depositante al iniciarse elpe--
riddo, los cargos y créditos y el saldo de la cuenta al final del
periédo. Los cheques pagados por el banco se devuelven de ordina--
rio al depositante junto con su estado de cuenta.

Conciliacién de la cuenta bancaria. Muy frecuentemente, el --
saldo del extracto bancario y el que aparece en los registros per-



sonales del depositante no estdn de acuerdo, debido a que ciertas
transacciones que han sido registradas por el depositante no las -
ha registrado adn el banco o viceversa. El proceso para la contabi
lizacidn de la diferencia entre los dos saldos es conocido como --
conciliacidn bancaria.

Estado de cuenta

Fecha del estado de cuenta
Mayo 31, 1980
BANCO NACIONAL DE MEXICO Alejandro Lozano
México, D.F. 1302 Paseo Juarez
Ciudad de Mé&xico, México

Referencia Chegues Depdsitos Fecha Saldo

4/30 4,582

3,000 5/1 7,582

60 75 5/2 7,447

50 950 5/3 6,497

100 30 5/5 6,467

200 5/7 6,667

70 686 392 5/12 6,373

100 5/16 6,473

80 450 297 5/20 6,320

40 198 5/30 6,122
Favor notificar cualquier error. El dltimo valor

en esta columna
es su saldo.
ABREVIATURAS:

CS = Cargo servicios prestados ND = Nota débito
AC = Asiento corregido NC = Nota crédito
CC = Cheque certificado EC = Error corregido

DC = Cheque devuelto IC Lista de cheques



Existen bdsicamente tres métodos diferentes para conciliar --
una cuenta bancaria: el primero inica con el saldo bancario y con-
cilia hasta alcanzar el saldo ajustado en libros, el segundo ini--
cia con el saldo en libros y concilia hasta alcanzar el saldo ajus
tado presentado por el banco, y el tercero establece con certeza -
la diferencia entre el saldo en bancos y el saldo en libros para -
posteriormente contabilizar detalladamente tal diferencia. Muchos
contadores prefieren el primer método. Dejando de lado el método -
.utilizado, sin embargo, el objetivo de conciliar una cuenta banca-
ria es determinar el monto real de dinero en efectivo que el depo-
sitante tiene a su disposicidn para gastos o desembolsos futuros.

La conciliacidén de las partidas. Entre las posibles partidas
P P P

que se consideran en una conciliacidén bancaria, figuran:

l.- Chegues pendientes de pago.

2.~ Depdsitos en transito.

3.- Cargos por servicios bancarios.

4,- Cheques FI (con fondos insuficientes)

5.- Cobros efectuados por el banco a favor del depositante, -
(por ejemplo, el cobro de una letra por cobrar).

6.~ Pagos efectuados por el banco en nombre del depositante,
(por ejemplo, la cancelacién de una letra por pagar).

7.~ Errores cometidos, ya sea por el banco o por el depositan-
te (por ejemplo, errores aritméticos o la omisién de un -
asiento).

Los cheques pendientes de pago son aguellos que ha girado el
depositante pero gue no han sido presentados al banco para su can-
celacidén con la suficiente antelacién para que aparezca en el esta
do de cuenta bancario. Los cheques pendientes de pago deben dedu--
cirse del saldo presentado por el banco, cuando se trabaja con el
sistema de alcanzar el saldo bancario ajustado.

Los depbsitos en trdnsito son aquellos que se han registrado
en los libros del depositante pero que nho fueron entregados al ban
co con la suficiente antelacidén para que aparecieran en el estado




de cuenta bancario. Los depdsitos en transito deben agregarse al -
saldo presentado por el banco cuando se trabaja con el sistema de
saldo bancario ajustado.

10s carcgos por servicios bancarios son agquellos gue el banco
carga en la cuenta del depositante por el "servicio" de la cuenta.
Por ejemplo, si el saldo de una cuenta baja de cierto nivel minimo
establecido, muchos bancos cobran un estipendio por cada cheque gi
rado. Si los cargos por servicios bancarios no han sido registra--
dos en los libros del depositante, deben deducirse del saldo en 14
bros cuando se trabaja con el sistema de saldos ajustados en libros.

Un chegue FI es aguel que fue rechazado (no pagado) cuando se
presentd al banco contra el cual fue girado, debido a gque el deposi
tante no tenia suficientes fondos en depdsito para su cancelacidn.
Si el banco ha deducido un chegue FI de la cuenta del depositante,
pero éste no lo ha restado de su saldo en libros, debe hacerse - -
cuando se trabaja con el sistema de saldo ajustado en libros.

No existe una manera Sptima para manejar un cheque FI. Puede
devolverse al girador solicité&ndole el pago en efectivo, o simple-
mente puede consservarse hasta gue el banco lo pague. Algunas ve--
ces la accién legal puede ser el mejor recurso del tenedor. Conta-
blemente, los chegues FI por lo general, se transfieren de la cuen
ta caja a la de cuentas por cobrar.

Si una compafiia mantiene fondos depositados en varios bancos

a veces pueden cometerse errores en las cuentas de bancos de los -
libros del depositante. Los cheques girados contra la cuenta de un
banco pueden tal vez registrarse como pagos hechos de la cuenta de
otro banco, y los depdsitos en un banco pueden cargarse a Ootro. —-—
Los bancos ocasionalmente también cometen errores cargando O acre-
ditanto a un cliente los cheques o depdsitos de otro cliente, par-
ticularmente si los nombres de los clientes son similares.

Por todas las razones mencionadas, el estado del banco debe -
conciliarse tan pronto sea posible después de haberlo recibido.

La conciliacidn de una cuenta bancaria a una fecha dada mues-
tra lo siguiente:
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El saldo de la cuenta bancaria segin los libros del deposi-
tante.

Partidas de conciliacién (cualguier cargo o crédito al depo
sitante registrado por el banco, pero no por el depositan--
te.)

El saldo ajustado.

El saldo de la cuenta del depositante segln los libros del
banco.

Partidas de conciliacién (cualguier cargo o crédito al ban-
co registrado por el depositante, pero no por el banco).

El-saldo ajustado.

Si concuerdan los dos saldos ajustados, se dice que la cuenta
bancaria estd conciliada.

E]

emnlo de una conciliacidn bancaria.

Con fines ilustrativos, supongamos que los registros conta- -

bles y

el estado de cuenta bancario de "La Proveedora, S.A., con--

tiene la siguiente informacidén al 31 de octubre de 1980.

Saldo en libros por $ 9,926.10
Saldo segin estado de cuenta bancario por $ 12,167.50.

Los siguientes cheques se encontraban pendientes de pago:

N°., 632 $ 1,256.40
654 571,70
682 870.10
704 319.60

Existe un depbésito en trédnsito por $ 670,00.

Ios cargos por servicios bancarios durante el mes de octu-
bre son por $ 3.00

Un cheque FI por $ 207, recibido de J.C. S&nchez, un cliep
te, fue devuelto junto con el estado de cuenta.
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7. E1 banco cobrd una letra a favor de "La Proveedora, S.A.",
el 29 de octubre y acredité su cuenta por la suma de 103,60
(¢ 100.00 de la letra y $ 3,60 de intereses).

Utilizando el método que se inicia con el saldo en bancos y -
se concilia hasta alcanzar el saldo en libros, conciliaremos la —-
cuenta bancaria de "La Proveedora, S.A.", de la siguiente manera:

"L.a Proveedora,S.A."
Conciliacién bancaria

31 de Octubre de 1980

Saldo segin estado de cuenta bancario $ 12,167.50
Mis: Depdsitos en transito 670.00
g 12,837.50

Menos: Cheques pendientes

NS 632 $ 1,256.40

654 571.70

682 870.10
704 319,60 §$ 3,017.80
Saldo bancario ajustado $ 9,819.70
Saldo en libros $ 9,926.10
Mis: Cobro de la letra 100.00
Cobro de los intereses 3,60

$ 10.029.70

Menos: Cargos por servicios bancarios $ 3.00
Cheque FI 207.00 210.00

Saldo éjustado en libros $ 9,819.70
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Obsérvese que el saldo ajustado en bancos y el saldo ajustado
en libros son iguales $ 9,819.70. Este saldo representa la canti--
dad real de dinero en efectivo que "La Proveedora, S.A.", tiene a

su disposicién en
tiene otra cuenta
$ 9,819.70 serian
ria en su hoja de

El ajuste de
caria. Después de
realizar a menudo
zar los registros

el banco para gastos futuros. Suponiendo que no
bancaria ni dinero disponible adicional, los -—-
la totalidad del dinero en efectivo que aparece-
balance al 31 de octubre de 1980.

asientos contables basado en la conciliacién ban-
efectuada la conciliacién bancaria, es necesario
algunos asientos de ajuste con el fin de actuali
contables. Por ejemplo en este caso es preciso -

ajustar los libros de "La Proveedora, S.A.Y, para: (1) el cobro de
la letra y los intereses, (2) los cargos por servicios bancario y

(3) el cheque FI.

Se puede presumir que el depdsito en trédnsito vy

los cheques pendientes de pago aclarardn su situacidén bancaria a -
medida que transcurra el tiempo; en consecuencia, no se necesitan
ajustes para estas partidas. En el diario general, los asientos pa
ra ajustar los registros serian:

(1)

Caja 103.60
Documentos por Cobrar 100.00
Intereses recibidos 3.60

(2)

Cargos por servicios bancarios 3,00

Caija 3.00
(3)

Cuentas por cobrar (J.C. S&nchez)207.00

Caja 207.00

Faltantes y sobrantes de caja. En algunas ocasiones puede ocu

rrir que el saldo bancario y el de libros no coincidan exactamente.
En el ejemplo pasado, si el saldo bancario hubiera conciliado a --
$ 9,819.70, pero el saldo en libros lo hubiera hecho a $§ 9,82l.20,
el saldo bancario habria estado "corto" en relacién con el saldo -
en libros en una cuantia de $ 1.50. Si por otro lado, el saldo ban

cario hubiera conciliado a $ 9,819.70, pero el saldo en libros hu-
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biera sido de 9,817.50, el primero habria estado "sobrado" en rela
cién al segundo en cuantia de $ 2.20. Cuando la diferencia no pue-
de explicarse, el faltante se debita y el sobrante se acredita a -
la cuenta faltantes y sobrantes de caja. Si un faltante o sobrante
puede determinarse, es de mdxima importancia establecer la causa -
para que puedan tomarse las medidas correctivas pertinentes.

Cheques certificados. Un cheque ordinario es deducido en la -
cuenta del signatario al ser presentado en el banco de éste para -
su pago. En cambio, un cheque certificado se deduce en la cuenta -
del signatario en el momento de ser certificado por el banco. Por
consiguiente, los cheques certificados pendientes de cobro ho nece
sitan incluirse en la lista de cheques pendientes, en la concilia-
cidn de la cuenta del banco.

Cuenta bancaria para la némina de sueldos. Si una compafiia pa
ga con cheque a gran ntUmero de empleados, resulta conveniente abrir
una cuenta especial en el banco para la némina de sueldos. En cada
fecha de pago se extiende un cheque a cargo de la cuenta regular y
se deposita en la cuenta especial en el banco de nhémina de sueldos.
Entonces se extienden cheques individuales para los empleados, a -
cargo de esta cuenta especial, la cual, de esta manera, se extin--
gue inmediatamente. Si la cuenta bancaria de némina y la cuenta ge
neral se mantienen en el mismo banco, deben usarse cheques de dife
rente color para las dos cuentas.

Este procedimiento presenta varias ventajas. En primer lugar,
el funcionario autorizado para firmar los cheques a cargo de la --
cuenta general puede ser relevado del trabajo de firmar los numero
sos cheques de némina, pues pueden ser firmados por algin otro — -
empleado. En segundo lugar, la cuenta general del banco puede con-
ciliarse sin la confusidn que se originaria con todos los cheques
de ndémina pendientes. Y en tercer lugar, se reduce el trabajo de -
registro de los pagos de sueldos, yva que, en vez de tener que re-—-
gistrar todos los cheques de némina en el libro de egresos, los ng
meros pueden anotarse en el registro de némina o lista de raya.

Sobregiros en el banco. Un sobregiro en la cuenta del.banco -
debe aparecer en el balance como un- pasivo. Ello debe hacerse aun
en el caso de que existan otras cuentas bancarias que excedan al -
sobregiro; el total de los saldos disponibles debe mostrarse en el
balance en el lado del activo, y el sobregiro, en el lado del pasi
vo.
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Cuentas y documentos por cobrar.

CUENTAS POR COBRAR:

Las cuentas por cobrar, en el balance. La suma gue se muestra
en el grupo del Activo Circulante como Cuentas por Cobrar (sin ma-
yor especificacién) debe comprender tnicamente las cantidades por
por cobrar en cuenta abierta a los deudores por operaciones pro- -
pias del negocio. Las cuentas por cobrar a los accionistas, funcio
narios o empleados deben mostrarse separadamente en el balance, —--
salvo gue los adeudos se hayan originado por ventas a dquellos y -
cuyo pago sea exigible de acuerdo con las condiciones regulares de
la compafiia; las cuentas con estar personas, por concepto de prés-
tamos u otros anticipos, pueden mostrarse en el grupo del Activo -
Circulante si los plazos de tales cuentas por cobrar y la experien
cia de la compafiia con ellas indican gue se cobraré&n junto con los
adeudos circulantes ordinarios; de lo contrario, deben aparecer en
el grupo de Otro Activo, de la siguiente manera:

Otro Activo:

Cuentas por cobrar a funcionarios y empleadoS...... $ X,xXX

Si se compran y venden mercanhcias a una misma persona, es con
veniente llevar dos cuentas separadas: una para la cuenta por co--
brar y la otra para la cuenta por pagar. Se recomienda que al pre-
parar un balance no se compensen tales saldos deudores y acreedo--—
res.

Encabezado en las tarjetas del mavor auxiliar de cuentas por
cobrar. En las hojas o tarjetas del mayor auxiliar de cuentas por
cobrar, el encabezado cominmente tiene espacios para anotar datos
generales relativos al deudor, que pueden ser de utilidad para fi-
nes de crédito o de ventas. Estos datos varian entre los diferen—-
tes negocios, pero pueden encontrarse los siguientes:

Nombre

Direccidn

Poblacién

Agente Vendedor Cuenta Hoja N¢
Limite de Crédito
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El espacio para el Namero de Hoja se necesita en las cuentas
activas que abargquen varias hojas y que se lleven en una carpeta -
de hojas sueltas; si el ntmero actual es 7, se sabe gque deben en—--
contrarse otras seis hojas, ya sea en la carpeta de actividad ac--
tual o en la de archivo histérico, para completar el movimiento to
tal de la cuenta.

El espacio para el Limite de Crédito sirve para anotar en é€l
la suma mixima fijada por el departamento- de crédito.

El nombre del agente vendedor puede ser Util en la cuenta, --
puesto gque el gerente de ventas puede ver asi si agquél estd descul
dando su oportunidad de vender al cliente, de modo que el departa-
mento de crédito y cobranza puede ver gué vendedores estdn efec- -
tuando ventas a cuentas gque se vuelven morosas.

Saldos ro-os en los mavores auxiliares. Las cuentas individua
les en el mayor auxiliar de cuentas por cobrar normalmente tienen
saldos deudores:; algunas cuentas pueden llegar a tener saldos acreg
dores a causa de pagos excedentes, créditos por devoluciones y bo
nificaciones posteriores al pago total de la cuenta, o por otras -
razones. Dichos saldos acreedores pueden registrarse en las cuen--
tas de nUmeros rojos para distinguirlos de los saldos deudores; --
por tal razdn, algunas veces se les llama saldos rojos, aunque es-=
tén escritos en tinta hegra con la anotacidn Cr a la derecha de —--
las cifras.

Supongamos que el saldo deudor en la cuenta de control Cuen--
tas por Cobrar es de $ 6,325, que representan a los saldos del ma-
yor auxiliar que aparecen a continuacidn:

Saldos deudores ® & @ ® & 2 & 8 & & & 6 & 0 8 8 "0 $ 6'500.00

Saldos acrecdOreS .ccceccececccccss 175.00

Baldo detidor HEto sssssossasnsaisnes 3 65y325.00
El saldo de $ 6,325.00 de la cuenta de control no debe utili=-
zarse para fines de balance, sino que el total de los saldos deudo

res y el total de los saldos acreedores, arrojados por el mayor =--—
auxiliar, son los que deben mostrarse, en la siguiente forma:



Activo circulante: Pasivo circulante:

Cuentas por cobrar ... $ 6,500 Saldos acreedores en cuentas
de clientes sesesssasis $ 175

Métodos para estimar las provisiones para cuentas malas. A —-
continuacién se explican los métodos principales para estimar el -
importe que ha de cargarse al fin del periddo a Pérdidas en Cuen—-
tas Malas, con crédito a Reserva para Cuentas Dudosas.

Un tanto por ciento sobre el saldo de las cuentas por cobrar.
Este procedimiento consiste en dividir el importe de las pérdidas
sufridas por cuentas malas en los dGltimos tres o cinco ejercicios,
entre el importe de los saldos de las cuentas por cobrar de esos -
mismos periddos, y multiplicar la tasa del tanto por ciento que re
sulte por el importe del saldo de las Cuentas por Cobrar del ejer-
cicio en el cual se va a calcular la pérdida probable por cuentas
incobrables. Ejemplo:

Supongamos que durante los dltimos cinco afios se tuvieron las
siguientes pérdidas:

Afios Saldos de las Cuentas Pérdidas por cuentas
Por Cobrar incobrables
1975 $ 180,000.00 $ 24,000.00
1976 220.000.00 28,000.00
1977 160,000.00 16,000.00
1978 200.000.00 24,000.00
1979 240,000.00 28,000.00
$ 1,000.000.00 $ 120,000.00

y Que el saldo de las Cuentas por Cobrar en el presente afio fue de
$ 260.000.00.

Para sabe la pérdida probable por cuentas incobrables corres-—
pondientes al presente afio, primero se divide el importe de las —-—
pérdidas entre la suma de los saldos de las Cuentas por Cobrar, en
esta forma:
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120, 000.00 -
1,000.000.00 = -12 tasa gue equivale al 12%

Después se multiplica la tasa del tanto por ciento por el im-
porte del saldo de las Cuentas por Cobrar.

260,000.00 x .12 = $ 31,200.00

El resultado de estas operaciones ($ 31,200.00) representa la
pérdida probable por cuentas incobrables gue debe considerarse en
el presente ejercicio.

Un tanto por ciento sobre las ventas. Este procedimiento con-
siste en dividir el importe de las pérdidas sufridas por cuentas -
incobrables en los Gltimos tres o cinco ejercicios, entre el impor
te de las ventas de esos mismos periddos, y multiplicar la tasa —--
del tanto por ciento resultante por el importe de las ventas del -
ejercicio en el cual se va a calcular la pérdida por cuentas inco-
brables. Ejemplo:

Afios Ventas Pérdidas por cuentas incobra
bles
1975 $ 1,240.000.00 $ 24,000.00
1976 1l,680,000.00 28,000.00
1977 1,350.000.00 16,000.00
1978 1,740,000.00 24,000.00
1979 1,990.000.00 28,000.00
$ 8,000.000.00 $ 120,000.00

El importe de las ventas efectuadas durante el presente afio -
fue de $ 1,800,000.00.

120,000.00

8,000, 000.00" .015 tasa que equivale a 1.5%

1,8000,000.00 x .015 = $§ 27,000.00
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De acuerdo con lo anterior, en el presente ejercicio, se de--
ben considerar $ 27,000.00 de pérdida probable por cuentas incobra
bles.

Un tanto por ciento sobre cada saldo de cobro dudosoc. Este —-
procedimiento consiste en examinar, cuenta por cuenta, para cono--
cer tanto el tiempo que tienen de vencidas como los antecedentes -
de los clientes, y, de acuerdo con el grado del riesgo, aplicar en
cada caso un tanto por ciento de pérdidas probables. Ejemplo:

N©®. Nombre de los deudores Saldo de co % incobrable Pérdida

bro dudoso probable

8 Alberto Martinez Ruiz $ 2,000.00 50% $ 1,000.C
17 Eduardo Rosas Pliego 3,000.00 20 600.C
26 Almacenes Corona 6,000.00 30 1,800.C
43 Rodolfo Sosa 8,000.00 20 1l1,600.C
59 Emilio Ortega 2,000.00 10 200.C
69 Marco Antonio Rodriguez 1,400.00 50 700.0
83 Federico Campos Gémez 900.00 80 720.0
87 Casa Madero 2,400.00 10 240.C
96 Catalina Lara 6,000.00 40 2,400.0
9,260.0

Apdlisis de las cuentas de clientes, por anticuedad de saldos.
La preparacién de una célula de antiguedad de saldos constituye un
medio de estimar la probabilidad de cobrar las cuentas. Por ejemplo:
la experiencia puede indicar que seria prudente que la cuenta de -
reserva tuviese el saldo que se calcula en seguida, considerando -
la distribucién de las cuentas por antiguedad de saldos.

Antiguedad Saldos de Por Ciento Importe gque se
las Cuentas estimado de requiere para
por Cobrar incobrable la Reserva.

Vencidas de 1-30 dias $ 32,000 1 $ 320
Vencidas de 31-60 " 21,000 2 420 -
Vencidas de 61-90 " 14,000 8 1,120
Vencidas de 90 dias a
6 meses 8,000 20 1,600
Vencidas de mids de 6
meses 2,000 50 L9g97L 1,000

> e AR B ;

Total de cuentas por co
brar 77,000
Reserva total requerida 4,400
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Sin embargo, deben considerarse también algunos otros datos -
complementarios; algunas cuentas gue ho estan atrasadas pueden ser,
no obstante, de cobro dudoso, en tanto gque otras cuentas gque han -
vencido hace mucho tiempo pueden ser cobrables.

La distribucidén por antiguedad de saldos puede obtenerse pre-
parando una cédula de las cuentas por cobrar en una hoja tabular,
con columnas cuyos titulos indiguen varios periddos de vencimiento,
como de 1 a 30 dias, de 31 a 60 dias, de 61 a 90 dias, de 91 dias
a 6 meses y de mas de 6 meses. E1l saldo de la cuenta de cada deu+-
dor es analizado para determinar la antiguedad de los elementos --
gque la componen. Después de distribuir todos los saldos de acuerdo
con su antiguedad, se suman las columnas, con lo cual se completa
el proceso.

Ademés de ser Util en la estimacidén de la Reserva para Cuen--
tas Dudosas, la informacidn por grupos de antiguedad de saldos pue
de emplearla la administracidén para determinar si los cobros a los
clientes se estdn atrasando. Una tendencia tal seria revelada por
el cambio en las relaciones de porcentaje entre los grupos de anti
guedad de vencimientos, ya gue los saldos mas atrasados representa
rian una mayor proporcidén del total de cuentas por cobrar gue la -
habida hasta ahora.

Recuperacidn de cuentas malas. Supongamos que se logra cobrar
una cuenta que habia sido ya cancelada. Si los acontecimientos pos.
teriores indican que fue equivocado el asiento con gue se canceld
la cuenta, debe anularse dicha cancelacidén. Para ilustrar el caso,
supongamos que la cuenta de A. Martinez Ruiz, por $ 75, habia sido
cancelada. El asiento de anulacidn, al cobrarse la cuenta de Marti
nez, serd la siguiente:

Cuentas por Cobrar (A. MartinezZ) ccececeecceess $ 75
Reserva para cuentas dudoSas eeeececccass $ 75

Para anular la cancelacidén de la cuenta.
E1l cobro en efectivo se registrard entonces en el libro de ca

ja, mediante un asiento cargando a Caja, con crédito a Cuentasyor
Cobrar (A. Martinez R.).
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El tratamiento adecuado de los cobros parciales sobre cuentas
canceladas es un tanto mids dificil de precisar en virtud de que de
pende de la probabilidad de los cobros subsecuentes. Por ejemplo,
supongamos que después de haberse cancelado la cuenta de Martinez,
éste pagé $ 30:

Si este cobro, ademis de otros ya hechos, indican gque la cuen
ta puede cobrarse en su totalidad, los asientos deben ser:

Cuentas por cobrar (A. MartineZ) .e.eeeceecee 75
Reserva para cuentas GUAOSAS ceseosveeoe 75

CHIE 055 006 65 67 54 5 8% 58 05 505 ave im aus aim mom i w0 w e oie B8 30
Cuentas por cobrar (A. Martinez)....... 30

Si no se espera lograr mds cobros, los asientos deben ser:

Cuentas por cobrar (A. MartineZ) ...cceceeee 30
Reserva para cuentas dudoSas .e..ee.... 30

Caja ..-.l...-..I...‘.'.....l..I.......I..‘.Q 30
Cuentas por cobrar (A. Martinez) ...... 30

Cuentas de reservas para devoluciones v bonificaciones, des--
cuentos por pronto pago y fletes. Supongamos que una compafifa tie-
ne un total de cuentas por cobrar de $ 20,000.00, al 31 de diciem-
bre, y ha establecido una Reserva para Cuentas Dudesas por 1,000.
Esta puede constituir una provisién adecuada para las pérdidas en
cuentas malas,pero ello no significa necesariamente que 1la compa=--
fifa habrd de cobrar $ 19,000.00 de los clientes, pues éstos pueden
exigir créditos por mercancias devueltas y bonificaciones sobre ar
ticulos defectuosos; muchos de los deudores aprovechardn los des--
cuentos por pronto pago a que tienen derecho, y si las mercancias
se venden conviniendo en gue los clientes paguen los fletes, pero
se les autoriza a deducirlos al cubrir el importe de las mercan- -
cias, los clientes hardn las deducciones correspondientes.

Tebricamente, todas estas posibles deducciones debieran pre--
veerse mediante las reservas respectivas, de manera que las cueh--—
tas por cobrar se presentasen en el balance al valor neto que se -
estima habrd de cobrarse, una vez consideradas todas estas deduc--

ciones. En la prdctica, sin embargo, rara vez se hacen tales provi
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siones, debido principalmente a que la omisidn de tales ajustes --
generalmente no tendrd un efecto importante sobre la utilidad neta.
Si“en algin caso particular, estas cantidades llegasen a ser de --
cierta cuantia, se harian asientos de ajustessimilares a los que -
nos hemos referido antes.

Descuentos en devoluciones sobre ventas. Supongamos gue un --
cliente compra mercancias por $ 1,000.00, sujeta a un descuento del
2%, y gue paga la factura, dentro del periddo de descuentos, con -
un chegue por $ 980.00. Posteriormente devuelve una décima parte -
de los articulos, gue le habfian sido facturados en $ 100.00, y . por
los cuales pagd en realidad dnicamente $ 98. ¢Debe recibirse enton
ces el crédito por $ 100.00 o por $ 9872.

Aungue ésto es gran parte cuestidn de politica, parece 1ldgico
gue el crédito debe ser por $ 98.00 si el reembolso ha de hacérse-
le en efectivo, y de $ 100.00, si el crédito es a cambio de otras
mercancias. Este razonamiento puede aparecer mds claro si supone--
mos que el embargue completo fue devuelto. Conceder un crédito por
$ 1,000.00, para ser cubierto en efectivo, induciria al cliente a
abusar del privilegio del descuento por pronto pago, en tanto que
si se le autoriza el crédito por sb6lo $ 980.00, pagadero en mercapn
cias, originaria que el cliente perdiera el beneficio de haber pa-
gado su factura dentro del periddo de descuento.

Flete pagado y descuento aprovechado por el cliente. Suponga-
mos que un cliente compra mercancias que importan $ 1,000.00. E1 -
va a pagar el flete, que asciende a $ 40.00, y tiene derecho a de-
ducirlo al enviar su remesa en pago de la mercancia; asimismo, tie
ne derecho a un descuento del 2% si paga la factura dentro de los
10 dias.

¢E1 descuento del 2% debe basrse en los $ 1,000.00, importe -
de la factura, o en esta cantidad, menos los §$ 40.00 del flete?.

El descuento debe basarse en el importe total de la factura,
puesto que el cliente estd pagando el flete por cuenta del vende--
dor y tiene derecho, por lo tanto, a un descuento por pronto pago
sobre los fondos asi utilizados. La liquidacidén, be pues, hacerse
de la siguiente manera:



Fackural sweees e S8 WIE B S R WS W S E RS e $ 1,000.00
Menos:s FIebte & waew asans vw o e ws s ass e B 40.00
Descuento (2% s/1,000.00 ..... $ 20.00

60.00

Importe neto de la remeSa eeeececoeas $ 940.00

Descuentos sobre ventas en los pacos parciales de los clien--
tes. Supongamos que un cliente compra mercancias por $ 1,000.00, -
sujetas a las condiciones de 2/10; n/30. Supongamos Que no estd en
pesibilidades de pagar totalmente la factura, pero envia un cheque
por § 588.00, a cuenta, dentro de los diez dias del periddo de des
cuento, el vendedor puede, por cuestidn de pdlitica conceder un --
descuento- sobre el pago parcial.

Si se concede el descuento sobre los pagos parciales, la suma
gue se cobra es la cantidad neta, y, por lo tanto, es necesario de
terminar el importe de la obligacidén bruta gue se liguida mediante
el pago parcial. El cdlculo puede hacerse como sigue:

$ 588.00 ~— 0.98 = $ 600.00

En asiento de diario, el cobro se registraria en la forma gue
se presenta a continuacidn:

Caja --...-..C..............-II........ 588
Descuentos Sobre ventasS ceeeecececesceecess 12
Cuentas por CoObrar ecececececccecees 600

Para registrar el cobro de una cuenta, dentro
del peridédo de descuento.

CUENTAS POR COBRAR BE VENTAS EN ABONOS:

Naturaleza de las ventas en abonos. Una venta en abonos es —-
una operacidn en la cual se conviene que el precio de venta sepague
en plazos periédicos. Comdnmente se exige un pago de contado, o —-

"enganche".
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El saldo por cobrar puede estar o no sujeto a interés. Esta -
clase de operaciones requiere proteccidn para el vendedor, por lo
cual el Cédigo Civil establece las siguientes prevenciones:

... "Puede pactarse validamente gque el vendedor se reserve la
propiedad de la cosa vendida hasta que su precio hay sido pagado'.

... 'La venta que se haga facultando al comprador para Quepa--—
gue el precio en abonos, se sujetard a las reglas siguientes:

I. Si la venta es de bienes inmuebles, puede pactarse que la
falta de pago de uno o varios abonos ocasionard la rescisidén del -
contrato. La rescisidn producird efectos contra terceros que hubie
re adguirido los bienes de que se trata, siempre gue la cliusula -
se haya inscrito en el Registro Pdblico:

IT. Si se trata de bienes muebles, tales como automéviles, mo
tores, pianos, miguinas de coser u otros gue sean susceptibles de
identificarse de manera indubitable, podrd pactarse también la - -
clausula resolutoria de gue habla la fraccidn anterior, esa cliu
sula producird efectos contra terceros ngh yan ngayﬁ dglos bie
nes, si se inscribid en el Registro Publ'f s

BEBLIOTEOR CENTI

III. -Si se trata de bienes muebles gue no sean susceptibles -
de identificarse indubitablemente, Yy que por lo mismo su venta no
pueda registrarse, los contratantes podrdn pactar la rescisidén de
la venta por falta de pago de precio, pero esa cliusula nho producil
rd efectos contra terceros de buena fe, gue hubiere adgquirido los
bienes a que esta fraccidén se refiere"

..."'mientras no pasa la propiedad de la cosa vendida al com--
prador si éste recibe la cosa serd considerado como arrendatario -
de la misma"

De los ordenamientos citados se desprende:
a) Que la venta puede hacerse con reserva de dominio, pactan-

dotal circunstancia en el contrato respectivo.

b) Que cuando pueda identificarse la mercancfa, si el contra-



to se inscribe en el Registro Pablico, produce efectos contra ter-
ceros, quienes serdn responsables si adgquieren estos efectos antes
de su pago total.

c¢) Que los pagos hechos por el comprador, o parte de ellos, -
mientras no pase a ser de su propiedad la cosa vendida, el vendd--
dor podrad considerarlos como renta.

Modalidades de la ytilidad. El1 problema contable consiste en -
registrar la utilidad y la recuperacidn del costo. Hay tres crite=-
rios al respecto:

1) Imputar los primeros pagos a utilidad, y los {ltimos a re-
cuperacidén de costo. Este procedimiento no es correcto, porgque las
utilidades sélo tienen razdn de ser cuando se ha recuperado el cos
to.

2) Aplicar los primeros pagos a recuperacidén de costo, y los
Gltimos a utilidad. Este procedimiento es demasiado conservador, vy
como el anterior, altera la estadistica.

3) El1 tercer. procedimiento, prevenido por la Ley de Impuesto
sobre la Renta, es el mds eguitativo y consiste en gque cada pago -
se apligue proporcionalmente a recuperacidén de costo y realizacidn
de utilidad.

La expresada ley previene:

"Los causantes que se dediquen exclusivamente a efectuar ven-
tas en abonos, o que tengan un 'departamento destinado al efecto, -
observaran.las siguientes reglas:

I. Estan obligados a llevar un registro en el que hagan cons-
tar el costo de los bienes motivo de cada operacidn, el importe to
tal de ella y la utilidad calculada para la misma'.

IT. Determinard anualmente el promedio de utilidad, calculada
para las operaciones realizadas durante el afio, de acuerdo con los
datos del registro a que se refiere la fraccidn anterior.

IITI, Llevard por separado las cuentas de los pagos que les —--
sean hechos por concepto de operaciones realizadas en cada afio.
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Cuando los causantes no se dediquen exclusivamente a ventas -
en abonos, sino gue tengan un departamento destinado al efecto, --
calculardn sus utilidades de acuerdo con las fracciones anteriores
y sumardn las obtenidas por este concepto con las generales de su
negocio para calcular el monto del impuesto.

Para los efectos de este reglamento debe considerarse como —-—
venta en abonos, toda operacidn por la cual se puede adgquirir la -
propiedad de un bien mediante pagos periédicos vy siempre gue la --
cantidad que debe cubrirse con los pagos diferidos represente un -
50% del importe total de la operacidén'.

Procedimiento de contabilidad. El procedimiento de contahili
dad de ventas en abonos consiste en que la utilidad bruta de las -
ventas en abonos se va reconociendo como tal a medida gue se efec-
tuan los cobros de los abonos. Se considera gue cada cobro compren
de una partede la utilidad bruta y una parte de recuperacién del
costo en la misma proporcidén en que estos elementos estan inclui--
dos en el precio de venta. Por ejemplo, si un precio de venta de -
$ 150.00 comprendiera § 100.00 de costo y $ 50.00 de utilidad bru-
ta, un cobro de $ 15.00 representara $ 10.00 de recuperacién del -
costo y § 5,00 de utilidad bruta. Existen varias razones por las -
que puede lograrse una mejor asociacidén de ingresos y gastos por -
periddos en que se efectlan los cobros, Que considerarla en su to
talidad, como ingreso, en el periddo de la venta.

En primer lugar, es un tanto mds dificil estimar la re--
serva requerida para las pérdidas en cuentas malas en las ven
tas en abonos que en las ventas ordinarias. La oportunidad de
hacer pagos a plazos atrz a la gente que no estd en situacidn
econémica de hacer un pago inmediato, o en crédito a corto —--
plazo, y que, en muchos casos, demuestra no poder © no guerer
hacer el pago ni aun en abonos. El1 derecho a la recuperacidn
no siempre es una proteccidén suficiente para el vendedor debi
do a la condicién de la propiedad como mercancia de segunda -
mano.

En segundo lugar, las ventas en abonos suponen mis gas-—-
tos en los periddos posteriores al de la venta gque los que —--
normalmente originan las ventas ordinarias. Ademds, el vende-
dor puede encontrar necesario hacer reparaciones a la propie-
dad que le sirve de garantfa. Y si la mercancia es recogida a



los clientes, pueden originarse costos adicionales para poner
la en condiciones de poder revenderse.

Tedricamente, podria lograrse una sociacidn satisfactoria de
ingresos y gastos considerando la totalidad de la utilidad bruta -
en el periodo de la venta y estableciendo provesiones, en el mismo
periodo para posteriores pérdidas y gastos; pero, desde un punto -
de vista préctico, la dificultad de lograr estimaciones acertadas
de las pérdidas y los gastos pueden hacer que tal procedimiento re
sulte ineficaz.

Ilustracidén del vrocedimiento. Una sola venta. Como un simple
ejemplo del procedimiento gue se aplica a la contabilizacidn de —--
las ventas en abonos, considerando la realizacidn de las utilida-—-—
des con base en el elemento de utilidad bruta incluida en cada co-

bro, supongamos los siguientes datos:

Venta en abonos=Julio 15 de 1979 .vieeccecoecesess o B 1,500,00
Costo de la mercancia vendida ee.eeeeeccecccecossse 1,000.00
Utilidad bruta ...O....--‘.....-.Il.-......l..-.- 500.00

Razén de la utilidad bruta al precio de venta-331/3%

Cd ros durante el afio de la venta:
Enganche -..-‘.‘.....-.-..........-.-......... 300-00
Cinco pagos mensuales de $ 150.00 C/U ceeccees 750.00

La venta en abonos se registra mediante el siguiente asiento:

1979
Julio 15 Cuentas por cobrar (cliente A) ....... 1,500
Costo de ventas en 2abONOS eceeeceasces 1,000.00
Utilidad bruta diferida sobre
ventas en abonos .... 500.00
CRIA e ewieseem s ssessssescsencenes 300
Cuentas por cobrar (cliente A)... 300.00

Suponiendo que los abonos se cobran normalmente el primer dia de -
cada mes, la cuenta del cliente al final del afio apareceri como Si

qgue s



CLIENTE A

1979 1979
julio 15 S o & o8 & &0 80 1'500-00 Julio 15 ......... - e 300.00
Ago. ® @ & & & & & 0 s lSOIOO

1
Sep. l sensansnine 150.00
Oct. L GonssesEeE R 150.00
Nov. L e wis ni s s s 150.00
Dic. L sensswsnass 150.00

En virtud de gque se han cobrado $ 1,050.00, y como la razdén &
de la utilidad bruta al precio de venta es de 33 1/3%, la utilidad
bruta considerada como realizada durante el afio es un tercio de --
$ 1,050.00, o sea § 350.00. Esta parte realizada de la utilidad --
bruta se lleva a los resultados del afio mediante el siguiente asien
to:

1979
Dic. 31 Utilidad bruta diferida sobre ventas en
abonNoS eeevees R R s s i e B 350

Utilidad bruta realizada sobre ven—-—
tas en abomnoS eeeeee.. cecescscsencecs 350

Después del pase de este asiento, las dos cuentas de utilidad
bruta aparecerdn como sigue:

Utilidad Bruta Diferida sobre ventas en Abonos

1979 1979

Dic. 31 A Utilidad Bruta Reali Julio 15 Utilidad bruta
zada sobre venta en totaleeeeeesas 500
APONOSess snwns S50

Utilidad Bruta Realizada sobre Ventas en Aponos

1979

Dic. 31 De Utilidad Bruta
Diferida sobre
Ventas en Abonos... 350



Si el resto de los abonos son cobrados en 1980, la utilidad -
bruta diferida remanente de $§ 150.00 serd traspasada, en ese afio,-
a la cuenta de utilidad bruta realizada.

La cuenta de Costo de Ventas en Abonos. Supongamos gque la - -
compafifa que hizo esta venta en abonos efectud otras ventas por --
$ 30,000.00, no cobrables a plazos, y que sus cuentas contenian --
los siguientes saldos a fin de afio:

Ventas—excepto ventas en abonoS eecece... $ 36.000.00
Inventario, diciembre 31, 1978 .ee.vee... $ 5,000.00
COMPIES s ownis o vs 52a 2 &% B e a8l s i 00, 00000
Costo de las ventas en abonoS seceeee.. 5 § ¥ 1,000.00

Supongamos también que el inventario de fin de afio el 31 de -
Diciembre de 1979 era de $ 6,000.00.

La cuenta de Costo de Ventas en Abonos se emplea para calcu--
lar el costo de las mercancias vendidas por el método de ventas re
gulares. El siguiente estado parcial de resultados ilustra la de--
terminacién del costo de las mercancias vendidas por el método de
ventas regulares y la funcidén de la cuenta de Costo de las Ventas
en Abonos.

ESTADO PARCTIAL DE PERDIDAS V GANANCIAS

Ventas (no cobrables eh abONOS) eeeeeeecencess s si¥ o e ws 9 30,000.00
Menos costo de las mismas:

Inventario a diciembre 31 de 1978 ......... $ 5,000.00

COMPLAS eecececcoccsccccoes cesececccsessecsaece 525,000.00

Total de las mercancias disponibles p/ver

BA eiew ww vow sox wio w0 0m wow wi we 6 @ 8 @ HEE B seess $30,000.00
Menos:

Costo de ventas en abonoS..... $ 1,000.00

Inventario a diciembre 31 de 79 6,000.00 7,000.00 23,000.00
Utilidad bruta sobre ventas regulareS.e.e.eeeeceoceacenns 7,000.00

Utilidad bruta realizada sobre vtas. en abohNoS ceciceceasen 350,00
utilidad bruta totaliisecesccsacss T S SR R- S .. 7,350,00
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Tlustracidn - Numerosas ventas. Cuando se hacen humerosas ven
tas en abonos es impractico tratar de calcular la tasa de utilidad
bruta sobre cada venta y aplicar una tasa diferente de utilidad--
bruta a los cobros de cada venta. En su lugar, puede aplicarse una
tasa promedio de tulidad bruta de todas las ventas en abonos de un
afio a las cobranzas de cuentas resultantes de las ventas en abonos
de dicho afio.

Para tener reunida la informacién hecesaria, puede llevarse -
un registro de ventas en abonos similar al gue se ilustra en sequi
da.

REGISTRO DE VENTAS EN ABONOS

Fecha Nombre del cliente Domicilio Fra. n{ Ventas Costo
1¢80
Enero.2 Francisco Gonzélez 2 Pte.203 1 350.00 250500
Puebla,Pus.
3 Daniel Manzano L. 5 Nte.2223
Puebla,Pue, 2 200.00 140.00

Cada asiento individual se pasaria diariamente al auxiliar de
cuentas por cobrar y los totales de las columnas se pasarian en el
mayor general cada mes. Suponiendo gue los totales de las columnas
en el mes de enero fuera de $ 6,000.00 y $ 4,200.00, el asiento —-
por '‘enero seria:

1980

Ene. 31 Cuentas por coObrar eee.ec..... $ 6,000.00
Costo de ventas en abonos.. $ 4,200.00
Utilidad bruta diferida so-
bre ventas en abonosS .ee... $ 1,800.00

Supongamos que los totales en el afio fuera:
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Ventas en abonoS eceecees.. oo kb maiE d P 4500080

Costo de ventas en abOhOS ecececeasss $ 51,000.00
tasa promedio de utilidad bruta-32%

CObrOS ® ® 0 8 & s 0 0 80 0 0 e ® o 2 2 00 0000800 $ 45’000-00

Después de haber contabilizado la parte de la utilidad bruta
considerada como realizada y una vez que han cerrado los libros, -
las cuentas mostrarén asientos totales como sigue:

Cuentas vor Cobrar

Ventas en abonoS eseeses 75,000 CODTOS weveeveencencesn . 45,000.

Costo de Ventas en Abhonos

A costo de Mercancias
vendidaSeeescoeseceacesses 51,000 Total eeeeccecsnceesss 51,000

idad Bruta Diferida sobre Ventas en nos
A Utilidad Bruta Reg Total ® ® & & * & o & S 0 s "0 24’ 000

lizada sobre Vtas.eh
ab0n05—32% de 45,000.... 14'400

Utilidad Bruta Realizada sobre Ventas en Ahonos

A Pérdidas y Ganan=-- De Utilidad Bruta Di-
GlAS sssssreisnsmasn «..o 14,400 ferida sobre Ventas -
e‘n abonos...-...-...- 14’400

Incumplimiento en los pagos v recuperacidén de mercancias. Si
un cliente no cumple con los pagos de los abonos, vy si no son de -

esperarse mas cobros, deben cancelarse tanto su cuenta como la uti
lidad bruta diferida aplicable a los abonos incobrables.



La falta de pago por parte de un cliente da lugar a que el --
vendedor le recoja la mercancia. "La mercancia recuperada debe re-
gistrarse como un activo al valor gue tenga en la fecha de recupe-

. - n
racién’.

Las prevenciones del Cédigo Civil, a este respecto, son las -
siguientes:

..."Si se rescinde la venta, el vendedor y el comprador deben
restituirse las prestaciones que se hubieren hecho, pero el vende-
dor que hubiere entregado la cosa vendida puede exigir del compra-
dor, por el uso de ella, el pago de un alguiler o renta que fija--
ré&n peritos, por el deterioro que haya sufrido la cosa.”

..."El comprador gue haya pagado parte del precio, tiene dere
cho a los intereses legales de la cantidad gue entregs."

... 'Las convenciones que impongan al comprador obligaciones ==
mis onerosas gue las expresadas, seran nulas'.

Ademds, la Ley del Impuesto sobre la Renta establece?

..."Cuando los causantes a que se refiere el articulo ante- -
rior, reccbren por falta de cumplimiento de contrato, alguno o al-
gunos de los bienes, objeto de sus ventas en abonos, los incluiran
de nuevo en su inventario al precio original de costo, con la dni-
ca deduccidén de la depreciacidén o demérito real qgue haya sufrido,
o con el aumento por obras y mejoras gue se hayan hecho a los mis-
mos bienes. En el caso a que se refiere este articulo, el vendedor
declrard expresamente como ingreso acumulable las cantidades reci-
bidas del comprador por concepto de abonos, menos aguellas sobre -
las que ya se hubiere pagado el impuesto, asi como las que, de - -
acuerdo con el contrato, hubiere devuelto efectivamente al compra-
dor".

A pesar de las disposiciones del Cédigo Civil, algunas empre-
sas en sus contratos establecen gue en caso de rescisidén, las can-—
tidades cobradas quedardn como compensacidén por renta, y dafios, —-=-
sin hablar acerca del dictamen.pericial ni de los intereses sobre
cantidades entregadas.



En via de ejmplo,supongamos los siguientes datos relativos a
una mercancia que se recogié a A.B. Nafiez?

Saldo de una cuenta POYr CODrar seeecece-ceaeccess $ 60.00

Base aplicable de utilidad bruta eeeeecececass 30%

Utilidad bruta diferida aplicable al saldo in
SOlut0—30%> de $ 60.00 s 8 0 88 8 008 8 e ..-o--.;c. 18-00

Valor del articulo recuperado eeecececcccccs-os 35.00

El asiento para registrar la récuperacién seria:
Inventario de mercancias recuperadaS seseceees 35.00
Utilidad bruta diferida s/vtas. en abonos ... 18
Pérdidas en lé recuperacion c.ccececccccocse - 7

Cuentas por Cobrar (A.B. NUfieZ) eececeec-e $ 60.00

El valor de la mercancia gue se recoja puede ser suficiente -
para producir una ganancia en la recuperacidn.

Presentacién en el balance. Las cuentas por cobrar en abonos
pueden clasificarse como un activo circulante. Este tratamiento ha
sido aprobado en el Boletin 43 del Comité de Procedimientos Conta-
bles del Instituto Americano, si las cuentas por cobrar en abonos
"se ajustan, en términos generales, a las practicas y condiciones
normales del ramo, dentro del negocio”,

La utilidad bruta realizada se presenta en el estado de pérdi
das y ganancias y la cuenta se salda contra Pérdidas y Ganancias.

Con respecto a la colocacidén en el balance del saldo de la --
cuenta utilidad bruta diferida en Ventas en Abonos, el procedimien
to tradicional y acostumbrado es presentarlo inmediatamente arriba
de la seccidén del Capital Contable, dentro de un grupo de Ingresos

Diferidos o Créditos Diferidos.



(&)
()]

Otro método que a veces se prefiere es tratar la utilidad --
bruta diferida, como cuenta complementaria y deducir su saldo de -
la cuenta por cobrar en abonos. De hecho, esto elimina del activo
el incremento de utilidad que aln no se ha realizado bajo el méto-
do de contabilidad de ventas en abonos.

PAGARES Y ACEPTACIONES POR COBRAR

Definicién. "Un pagaré negociable, es una promesa incondicio-
nal escrita hecha por una persona a otra, firmada por el suscriptor,
obligdndose a pagar a la vista o a una fecha futura fija o determi
nable, una suma cierta y en dinero, a la orden o al portador".

Vencimiento. Los documentos pueden extenderse con vencimien--
tos:

1) A una fecha mencionada en el documento; por ejemplo: "Al -
30 de junio de 19-- me comprometo a pagar .

2) A la vistas asi: "Me comprometo a pagar a la vista'.

3) A la expiracidén de un periodo dado, determinable en dife--
rentes formas, segun se indica en seguida:

a) En afies. Ejemplo: "Me comprometo a pagar, un afio des- -
puess de la fecha." Los documentos con vencimiento tal,
vencerdn al&io siguiente en el mismo dia y mes de la fe
cha de expedicidn, excepto en aguellos fechados el 29 =
de febrero, en cuyo caso el vencimiento serd el 28 de -
febrero del afio siguiente.

b) En meses; como: Tres meses después de la fecha de expe-
dicién, excepto cuando: 1) los documentos estén fecha--
dos el 31 de un mes y venzan en unh mes que tenga dnica-
mente 30 dfias; el dia de vencimiento serd entonces el -
30; 2) los documentos fechados el 29, el 30 o el 31 de
un mes y venza en febrero; en este caso el vencimiento
serd el Ultimo dia de febrero.
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c) En dias. Por ejemplo: "Sesenta dias después de la fecha,
me comprometo a pagar'. El método para determinar el vepn
cimiento de tales documentos se ilustra con el siguiente
cdlculo del vencimiento de un documento a 60 dias y fe--
chado el 15 de diciembre de 1978:

Dias restantes en diciembre 1........;..... 16

Dias @) BRSO o6 s eeves ve sie o 0@ 5 58 @ 556 56 606 8 31
47

DiEs Bl FREEEED w5+ idvisse s ion s eé ddw o newed 13 vencimiento
60

Asientos por operaciones con documentos por cobrar. Los docu-
mentos se registran en la cuenta de Documentos por Cobrar a su va-
lor nomial. A continuacidén se describen los asientos a que dan lu-
gar las operaciones con documehtos por cobrar.

Lsientos por recibos de documentos. Los asientos son los mis-
mos para el recibo de los documentos gue devenguen intereses como
los que no los causan.

Si se recibe un documento por un préstamo en efectivo, se car
ga a Documentos por Cobrar, con crédito a Caja.

Si se recibe un documento para liguidar una cuenta por cobrar
o para aplicarse a la misma, se carga a Documentos por Cobrar
y se acredita a Cuentas por Cobrar.

Si se recibe un documento inmediatamente al efectuarse una --
venta, el asiento podria ser: cargo a Documentos por Cobrar y
crédito a Ventas. Sin embargo, se considera una mejor practi-
ca correr los dos siguientes asientos: cargar a Cuentas por -
Cobrar, con crédito a Ventas, y cargar a Documentos por Co- -
brar, acreditanto a Cuentas por Cobrar.

Asientos por el cobro de documentos. Los asientos por el co--



bro de los documentos depende de si éstos causan o no intereses.

Si el documento no causa intereses, se carga a Caja y se acre
dita a Documentos por Cobrar.

Si el documento causa intereses, se carga a Caja y se acredi-
ta a Documentos por Cobrar y a Intereses Ganados.

Si se habia hecho antes algin asiento de ajuste de fin de pe-
riodo para contabilizar los intereses acumulados en el docu--
mento, el importe del ingreso acumulado debe acreditarse a Ip
tereses Acumulados por Cobrar, cuando se cobra el interés, y
el resto debe acreditarse a Intereses Ganados.

Asientos vor falta de pago del documento. Si el suscriptor de
un documento no lo liguida a su vencimiento, por falta de pago, de
be cargarse el documento nuevamente a Cuentas por Cobrar.

Si el documento no causa interés, se carga a Cuentas por Co--
brar, con crédito a Documentos por Cobrar.

Si el documento causa interés, se carga a Cuentas por Cobrar
y se acredita a Documentos por Cobrar y a Intereses Ganados.
El interés ha sido devencado y el suscriptor adeuda entonces
tanto el interés como el valor nomial del documento.

Si,al vencimiento de un documento, logramos un cobro parcial,
s6lo la parte no cobrada debe cargarse nuevamente a Cuentas -
por Cobrar, pues la falta de pago fué sélo parcial.

Asientos por la renovacidn de documentos, Si un documento se
deja de pagar total o parcialmente y a cambio se recibe un nuevo -
documento, el asiento por falta de pago debe hacerse en la misma -
forma descrita anteriarmente y el recibo del nuevo documento debe
registrarse cargando a Documentos por Cobrar y acreditando a Cuen-
tas por Cobrar.

LETRA DE CAMBIO

En vez de pedir al deudor gque le extienda un pagaré, el acree_
dor puede girar una letra a cargo del primero.
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Partes cue intervienen en una letra de cambio. Las partes con
tenidas en una letra de cambio son:

El girador, o librador, que es la persona que expide y firma
la letra.

El girado o librado, que es la persona a Quien se ordena ha--
cer el pago.

El beneficiario o tomador, que es la persona a quien ha de ha
cerse el pago.

Aungue siempre existentres partes en una letra de cambio, a -
veces pueden intervenir {dnicamente dos personas.

Aceptacidn. Una vez que se ha aceptado una letra, a ésta se
le llama aceptacién. Asi pues, la palabra aceptacidén tiene dos - -
acepciones: el acto de aceptar, y la propia letra gue ha sido acep
tada. Las aceptaciones generalmente son pagaderas en ciertos perig
dos después de la fecha de la letra:; asi, por ejemplo, una letra -
girada el 15 de junio, pagadera 30 dfas después de la fecha, vence
rd el 15 de julio, cualquiera que sea la fecha en que se acepte.

Contabilizacidén de las aceptaciones. Una letra aceptada, al -

igual gue un pagaré, constituye la promesa escrita del deudor de -
pagar cierta suma de dinero en una fecha futura definida. Por lo -
tanto, la contabilizacidn de las aceptaciones es la misma gue la -
de los pagarés, gque se han descrito antes. Por supuesto, el gira--
dor no hace ningin asiento al expedir la letra, porqgue el girado -
puede negarse a aceptarla.

Como los pagarés y las aceptaciones son similares por su natu
raleza, se acostumbra registrar ambas clases de documentos en las
cuentas de Documentos por Cobrar y Documentos por Pagar.

Documentos incobrables. Si un negocio tiene un gran ntmero de
pagrés o aceptaciones por cobrar, puede usarse una cuenta diferen-
te de reserva (Reserva para Documentos Dudosos). Sin embargo, si -
hay s6lo unos cuantos documentos por cobrar, la posibles pérdidas




de-ellos generalmente se combinan con las pérdidas estimadas de --
cuentas por cobrar. El débito a Gastos por Cuentas Malas debe cu--
brir las pérdidas estimadas tanto en cuentas como en documentos =--
por cobrar. Cuando se determina que un documento es incobrable, deg
be cancelarse contra la cuenta de la reserva. Si el documento pro-
vino de un cliente, es costumbre cargarlo nuevamente a Cuentas por
Cobrar antes de cancelarlo contra la reserva.

Descuento de pagarés y aceptaciones por cobrar. Un negocio —-
puede obtener fondos traspasando a un banco pagarés y aceptaciones
por cobrar recibidos de terceras personas, en vez de obtener un --
préstamo suscribiendo su propio pagaré. Cuando un pagaré o acepta-
cién por cobrar se descuenta en un banco, cualguier diferencia en
tre el valor en libros del documsnto gue se descuenta (el valor en
libros comprende el valor nominal del titulo m&s cualquier interés
acumulado) y el producto neto se registra como interés. Asi pues,
si el producto neto excede al valor en libros del pagaré o acepta-
cién por cobrar, la diferencia se registra como Intereses Ganados.
Sin embargo, también es correcto usar una cuenta especial para la
diferencia, como sigue:

Ganancias en Descuentos de Documentos
(Esta cuenta se acredita cuando el producto neto es mayor
gue el valor en libros del documento gue se descuenta).

Pérdida en Descuentos de Documentos
(Esta cuenta se carga cuando el producto neto es menor Qque
el valor en libros del documento gue se descuenta).

Un negocio gue obtenga fondos en esta forma generalmente asu-
me la obligacién de pagar el documento si el principal obligado en
dicho documento deja de fectuar el pago. Si en la fecha del balan-
ce no ha vencido ain cualesguiera documentos descontados, el co- -
rrespondiente pasivo contingente debe darse a conocer mediante una
nota al pie del balance, en la siguiente forma:

Nota: ALl 31 de diciembre de 19 , la compafifia tenia una res
ponsabilidad contingente sobre documentos por cobrar
descontados por la cantidad de § xx,xXxXX.



Calculo del interés. Férmula general. La férmula general para cal-
cular el interés puede expresarse asi:

Principal x Tasa de Interés x Tiempo = Interés

Se sobreentiende que las tasas de interés son anuales, salvo
indicacidn especifica con contrario. Si habla de un documento con
el 6%, el interés se causa a la tasa del 6% anual.

Si el tiempo se expresa en términos de meses, el interés se -
calcula también en términos de meses. Por ejemplo: el interés, al
€% sobre un pagaré de $ 1,000.00, a tres meses, se calcula como si
gue:

| w

1,000.00 x 0.06 x = $ 15

=
N

Si el tiempo se expresa en términos de dias, se emplea el ni-
mero exacto de dias para calcular el interés. Sin embargo, para —--
los fines del cdlculo de intereses, cominmente se considera el afio
de 360 dias. Por ejemplo ': el interés sobre un pagaré de $ 1,000.00,
a 45 dias, con el 6%, se calcula como sigue:

45
1 ) ) =2 )
,000.00 x 0.06 x —— $ 7.50

Para determinar el nuimero de dias comprendidos entre dos fe—-
chas, en el cédtulo de interés, excliyase el primer dfa e incldyvase
el dltimo. Por ejemplo: el tiempo de un pagaré fechado el 17 de --
junio, con vencimiento el 4 de agosto, se determinaria como sigue:

Dfas restantes de FONLO: wwewswsesvw L3
Julio
Agosto

@ 8 & 8 8 8 8 % s 0 000 S e e S s s e a0 e e 31

® @ & & 8 0 s 00 8 s s s e s s e 0 s e s 0888 4

48

Existen numerosos métodos abreviados para calcular el interés.
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INVENTARIOS

Problemas bésicos de los inventarios.

El vencimiento de ciertos activos tales como seguros pagados
por anticipado e intereses pagados por anticipado pueden asociarse
especificamente con un periodo contable determinado. En cambio, el
vencimiento de otros activos, no puede asignarse en forma tan pre-
cisa y el contador tendrd gue hacer estimativos si desea ubicar --
costos y gastos en los diferentes periodos fiscales.

Los activos gque presentan problemas de ubicacidén son inventa-
rios y bienes duraderos. Existe una considerable similitud en la -
clase de problemas gue se encuentran en las dos categorias; en ca-
da caso la solucidn es esencialmente cuestidén de determinar: la --
parte apropiada del costo total qgue debe colocarse en el estado de
resultados como un gasto, y la parte apropiada que debe diferirse
para un periodo futuro como un activo en el balance.

Un inventario se define como "el conjunto de articulos de pro
piedad personal que : 1) se tienen para venderlos en el transcurso
ordinario de un negocio, 2) se encuentra en proceso de produccidn
para posteriormente ser vendidos, o 3) se consumirdn en la produc-
cidn de mercancias o servicios gue habran de venderse posteriormen
te". Hasta el momento s6lo hemos estudiado los inventarios y su re
lacidn con el proceso de ajuste y de préparacidén con el estado f£fi
nanciero. Ahora lo examinaremos con mayor detalle, y considerare--
mos algunos problemas inherentes a su elaboracién y valoracién. --
Ademds estudiaremos algunos métodos para su manejo en las cuentas.

Inventarioc fisico.

Hacer un inventario fisico consiste en practicar un conteo fi
sico sistemdtico de todos los articulos pertenecientes al inventa-
rio. La determinacidn de los articulos que deben incluirse, como -
es 16gico, implica la exclusidn de aquellos que no pertenecen al -
inventario propiamente dicho. Aungue algunas organizaciones hacen
inventarios mds frecuentemente gue otras, se considera habitualmen
te que es necesario practicar un inventario por lo menos una vez -
al afio. En muchas organizaciones "hacer el inventatio" es un even-
to que se practica al final de cada afio.



Contenido del inventario fisico. El inventario debe comprender to
dos aquellos articulos de que la compafiia sea propietaria, cual--
Quiera que sea el lugar en gue se encuentren.

Frecuentemente surgen dudas sobre la inclusién de determina-
dos articulos en un inventario. Por ejemplo, una organizacidn bien
paede haber comprado mercancias que se encuentren en trdnsito pero
atin no hayan llegado por B época en que se practlca el inventario,
o también puede haber vendido mercancias que atin ho hayan sido des
pachadas en el momento en gue se practica el mencionado inventario.
La decisidn sobre si deben o no incluirse tales articulos general-
mente se basa en la posesién legal de articulo; o sea que una orga
nizacién debe incluir en su inventario todas las mercancias de las
cuales posee titulo de pertenencia, sin que importe la ubicacién -
fisica de ciertos articulos.

Mercancias Compradas en Trdnsito. Desde el punto de vista le-
gal, el titulo de una mercancia pasa del vendedor al comprador = -
cuando se entrega dicha mercancia. En caso de articulos en transi-
to, la entrega depende de las condiciones de la compra. Si las mer
cancias se compran l.a.b. en el sitio de embarque, quiere decir -
Que pertenencen al comprador tan pronto como el vendedor las entre
ga a la agencia transportadora:; consiguientemente, el comprador de
be incluirlas en su inventario. Por otra parte, si tales mercan- -
cias se compran l.a.b. en el lugar de destino, el titulo de perte-
nencia no pasa al comprador hasta tanto la agencia transportadora
no entregue las mercancias al comprador; por lo tanto éste debe ex
cluirlas de su inventario.

Mercancias vendidas en existencia. En el momento que se rea-
liza un inventario fisico, una organizacién puede tener existen- -
cias de mercancias que se hayan separado de los demds articulos in
ventariables con el dnimo de cumplir con pedidos que se hayan reci
bido en fecha previa a la realizacidn del inventario. El titulo de
pertenencia puede también haberse concedido (por ejemplo, cuando -
se tienen las mercancias para entregarlas a peticidn del comprador)
pero generalmente el derecho de posesidn no se ha conferido en ta-
les circunstancias; por consiguiente, tales mercancias deben incluir
se en el inventario del vendedor.
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Una consignacidn es un embarque de mercancias hecho por el -
propietario (al gue se llama comitente) a otra persona (llamado co
misionista) gquien ha de intentar vender la mercancia por cuenta --
del primero. El1 comitente no debe registrar las consignaciones co
mo ventas, y el comisionista no debe registrarlas como compras, to
da vez que no se opera un cambio en la propiedad de los articulos.
Puesto gque el comitente no ha efectuado ninguna venta, no debe - -
tampoco considerar ninguna utilidad en el momento de hacer la con-
signacidén; no debe hacerse ninglin asiento hasta gue el comisionis-
ta informe haber realizado una venta. Cualesquiera articulos no --
vendidos en poder del comisionista al fin del periodo contable de-
ben incluirse en el inventario del comitente, al costo mids los de-
sembolsos de consignacidn aplicables a dichos articulos no vendi--
dos.

El conteo de un inventario. No existe ningin procedimiento --
universal para la toma de un inventario. Probablemente el método -
mas sencillo es el siguiente: dos personas trabajan conjuntamente:
una de ellas cuenta, pesa o mide la mercancia en alguna otra forma
y dicta las descripciones y cantidades a la otra persona, Quien es
cribe estcs datos en las hojas del inventario. Una vez levantado -

el inventario, se anotan los valores unitarios en dichas hojas; se
calculan los importes multiplicando los precios unitarios por las
cantidades y, finalmente se suman las hojas.

Aunque este procedimiento es sencillo, no proporciona las me-
didas de seguridad necesarias contra los errores, puesto gue el --
trabajo de una persona no es verificado por otra. Existen diversos
medios para lograr tales salvaguardias. He aqui uno de estos proce
dimientos.

Se asigna una pareja de empleados a un departamento, a una —-—
seccién o a alguna otra unidad de espacio. A cada pareja se lepo-
porciona cierta cantidad de etigquetas de inventario, las cuales --
constan de dos secciones, separadas por una perforacidn, y previag
mente impresas con un nhUmero progresivo y los datos necesarios; a
cada pareja se le entregan cuando menos tantas etiguetas como cla-
ses de articulos vayan a inventariar.

Cada empleado toma un inventario completo de las existencias
asignadas a la pareja de que forma parte. Uno de los individuos de
la pareja toma las etiquetas y recorre las existencias en forma --
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sistematizada, inventariando cada clase de mercancia y anotando --—
los datos de cada seccidn superior de la etiqueta.

Etiqueta N?2. 101
Clave de colocacidn

Articulo:
Ndmero de identificaciodn
Descripcidn

Cantidad ( )
Tomado por

® & ® ®m B B 8 8 8 0 e B O 6 e &0 S0 eSS se s

Etigqueta N?J. 101
Clave de colocacidn

Articulo:
Wimero de identificacidn
Descripcidn

Cantidad ( )
Tomado por

El espacio para "Descripcidén" se emplea en caso de que el ar-
ticulo no tenga nuimero de identificacién. En el renglén de "Tomado
por", pueden ponerse las iniciales de la persona o su numero de --
tarjeta de reloj. La persona que llena la parte superior de la etir
queta la deja completa junto con el articulo que inventarid.

El segundo miembro de la pareja sigue al primero, hace una --
identificacidn y recueno independientes de los articulos y llena -
la seccién inferior de la etigueta. Compara ambas secciones y comy
hica cualesguiera diferencias a un empleado supervisor. Asimismo,
busca culguier mercancia que hubiera pasado por alto el primer - -
miembro.

Para impdir que el segundo miembro de la pareja se concrete -
simplemente a copiar los datos que aparecen en la seccidn superior
de la etigueta sin hacer un segundo recuento ni identificar inde--—



pendientemente la mercancia, el plan de inventario frecuentemente
incluye providencias en el sentido de Que un personal de supervi--
sién, o miembros del cuerpo de auditores, habrdn de realizar prue=
bas selectivas de las etigquetas y de las partidas inventariadas, -
como una verificacién del trabajo de los encargados de practicar -
el inventario fisico. Dichas terceras personas deben comprobar - -
también gue nada de lo gue inventariable haya sido omitido.

Una vez terminada la toma del inventario, se desprende la - -
seccién inferior de cada etigueta; la parte superior se deja con -
la mercancia. Las secciones inferiores se envian al departamesnto -
de contabilidad y se ordenan por numero de etigueta. Calesquiera -
etiquetas sobrantes gue no se hayan usado se envian junto con las
secciones inferiores, para fines de control; si faltan algunas eti
guetas, deben encontrarse, pues pueden contener datos aplicables a
los articulos inventariados.

.
1

‘na vez gue el departamento de contabilidad se haya asegurado
de que estan completas las etiquetas prenumsradas, se ordenan por

ndimero de articulo. Ello es necesario porgue una misma clase de --
mercancias puede encontrarse en diferentes lugares o colcaciones;

por ejemplo: en el departamento principal, en el departamento del

sdtano, en los aparadores, en el almacén y en el cuarto de recep--
cidn. Cuando las etigu=tas se hayan agrupado en esa forma, los da-
tos gue aparescen en ellas se anotardn entonces en las hojas dein--
veltario, como sigue:

INVENTARIO

Al 31 de diciembre de 19-.

Departamento N°, B 19 Hoja N°,_1
J L
3 . Unidad de  Cantidad Precio
Articulo N°. Etiqueta N?  Mqgiga Unita. mpoxrt

Detalle Total

97 101 Doc 4
98 102 par 8
98 304 " le

98 419 " 31 55



La hoja de iaventario muestra que los articulos N°. 98 se en-
cuentran en tres lugares, segin lo indican los nimeros de las eti-
quetas. Se anota el total con el fin de Qque la valorizacidén de to-
dos los articulos de este niumero se calcule con una sola multipli-
cacidén y aparezca en una sola cifra.

Se recordard que la mitad superior de la etiqueta se dejdé con
la mercancia, lo cual se hizo para obtener una nueva verificacidn
de la exactitud del inventario. Ello se logrard dando instruccio-
nes a todos los empleados que maneja la mercancia para que estén
alerta, a la mafiana siguiente a la toma del inventario, sobre cual
guier mercancia no Etﬂcuetada o mercancia descrita o identificada
indebi i ta o contada indebidamente.
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Los precios unitarios se anotan entonces en las hojas de in=-
ventario; estos precios se multiplican por las cantl dades, anotén-
dose los importes en las hojas: finalmente se obtienen totalmente
por cada hoja, por cada departamento y por todo el inventario.

Importancia de la exactitud en  la toma v valorizacidén del in
ventario.

En razdén a gque las valoraciones del inventario afectan tanto
el estado de resultados como el balance, su significado tiene capi
tal importancia en muchas organizaciones. Esto se hace atn mds = -
cierto cuando los inventarios son bastante grandes con relacidén a
otros activos de la organizacidn.

Como el inventario final de un determinado periodo se convier
te en el inventario inicial del siguiente, es importante reconocer
que un error de valoracidn en un periodo, se traducird en un error
del estado de resultados del siguiente perfodo; sin embargo el - -
efecto del error sera en sentido contrario. Esto es si un error se
traduce en una exageracién del ingreso en un periodo, se repercuti
ra en una disminucidn del ingreso en el periodo siguiente. El efeg
to de los errores de inventario en la determinacidén del ingreso --
puede resumirse de la siguiente manera:



Si el inventario FINAL se: La utilidad neta del periodo se:

Sobrevalda Inflara
SubvaliGa Reducira
Si el inventario INCIAL se: La utilidad neta del periodo se:
Sobrevalida Reducira
Subvalda Inflara.

Por ejemplo: si el inventario al 31 de diciembre de 1979 se -
sobrevaloriza en$5,000.00, el activo circulante presentado en el -
balance del mismo ejercicioc estard tambien sobrevaluado en $,000.00,
vy la utilidad neta que se muestra en el estado de pérdidas y ganan
cias correspondiente a dicho ejercicio se verd también exagerado -
en la misma cantidad.

El efecto en el estado de -'pérdidas y ganancias puede apreciar
se por el ejemplo anterior, en el gque se presentan dos estados de
pérdidas y gananciass en el primero de ellos se emplea el inventa-
rio final correcto de $ 30,000.00: en el segundo, el inventario fi
nal estd exagerado en $ 5,000.00.

Compafiia "X", S.A.
Estado de Pérdidas y Ganancias
Por el afio terminado el 31 de diciembre de 1979

Inventario Final
Inventario Final Incorrecto (Sobre-

Correcto valuado).
VEHEaSis s ve 58 @ s s woe w4 $100,000 $100,000
Costo de los articulos
vendidos:
Inventario inicial,
12/31/78.cu.... e en e 20,000 $ 20,000
COMPLaAS e anensnenns eee. _70,000 70,000
Totalltuouu!...‘lv....$ 90,000 $ 90,000

Menos inventario final,
12/31/79.............. 30,000 60,000 35,000 55,000



Dtilidad brutReescssnss $ 40,000 & 45,000
Gastos de Operacidn.... 25,000 25,000
Utilidad Netascsesseoss $ 15,000 $ 20,000

Si suponemos que la tasa de impuesto para la compafiia es 30%,
el efecto en la utilidad neta resultante de la sobrevaluacidn de -
los $5,000.00 en el inventario es de $ 3,500.00 como se muestra en
seguida:s

Utilidad antes del Impuesto sobre la Renta.. $ 15,000 $ 20,000

Impuesto sobre la Rentaeeeeecceeec.e. sisawsesee 4,500 6.000
Eilidad neta.sssswremuisvawsssws ssswesesrew 5 20;500 5 14,000

Puesto que el inventario final de un afio es también el inven-—
tario inicial del siguiente afio, cualguier error en la valuacidén -
de un inventario afectard a dos estados de pérdidas v ganancias:
el estado correspondiente al afio en gue ocurrid el error en el in-
ventario y el estado del siguiente afio. Esto puede demostrarse si

se continua el ejemplo anterior hasta 1980. Se supone gue el inven
tario correcto al 31 de diciembre de 1980 es de $ 25,000.00.

Compafiia "X", S.A.
Estado de Pérdidas y Canancias
Por el afio terminado el 31 de diciembre de 1980

) L. Inventario Inicial
Inventario Inicial

Incorrecto

Correcto (Sobrevaluado)
VentaSeeceeeesesccsasce $ 110,000 $ 110,000
Costo de los Arts.
Vendidos.
Inventario Inicial,
12/31/79 eececenans $ 30,000 $ 35,000
COMPYraS:s s.s v o0 o6 oo ca 65,000 65,000

Total €Seccacecacsee $ 95,000 $100, 000



Menos inventario

inicial, 12/31/80 $ 25,000 $ 70,000 $ 25,000 s 75,000
Utilidad brut2.eec.e. 40,000 35,000
Gastos de operacidn.. 27,000 27,000
Utilidad antes de

1MPUESEOS ¢ vis wu s 9 i ae 13,000 8,000
Impuestos sobre la

Renta 3.900 2,400
Utilidad net@eeeeecese . 9,100 5600

Si se suman las cifras anuales de la utilidad neta para obte-
ner la utilidad total de un periodo gue comprenda dos afios, se vera

: -

gue esta 7ltima no se afectard por el error en el inventario.

tilidad Neta Calculada en

Inventario Un Error en Error en la
Afio Correctos Inventario Utilidad Neta
1979:% 66006 v s $ 10,500 $ 14,000 $ 3,500 de més
1980 50 56 o7s 56 5 9,100 5,600 3,500 de menos
TOtal e e e o $ 19'600 $ 19'600 $ _0-

Aungue una sobrevaluacidén del inventario origina una exagera-
cién de la utilidad neta en el primer afio, al mismo tiempo motiva
una reduccidn compensadora en la utilidad neta del segundo afio.
Asi, pues, los errores en el inventario se ven compensados en un
periodo de dos afios. La utilidad neta se presenta equivocadamente
en cada uno de los dos afios, pero ho asi en la utilidad global.

Si el inventario al 31 de diciembre de 1979 se hubiese subva-
luado, en vez de inflarse, se habrian obtenido los resultantes opues
tos: la utilidad neta de 1979 se habria presentado por una suma- -
menor de la correcta, y la utilidad de 1980 se habria exagerado.



Valoracidén del inventario y convenciones contables.

Ios contadores a menudo utilizan ciertas préacticas, o "conven
ciones" que tienen significado especial cuando se valoran los in--
ventarios. Las mis importantes son:

2.—- Consistencia.
3.- Cautela.

. 4.~ Importancia.

Obdetividad. La expresidn de objetividad en contabilidad se
refiere a la ausencia de perjuicios por parte del contador en rela
cidén con la forma como expresa los datos de naturaleza financiera.
Se utiliza por contraposicidén a su objetividad, la cual sugiere la
posibilidad de que las opiniones o juicios personales produscan al

ecto en los datos. Con el fin de ser objetivo, el contador
ebe ser capaz de verificar sus datos con fuentes diferentes a las
e la organizacidén particular para la cual lleva la respectiva con
abilidad. Los documentos auténticos de un negocio, como facturas
de compras, promesas de pago, o cuentas de fletes son formas de ve
rificacién que derivan su validez principalmente de fuentes exter-
nas.

La idea de objetividad del contador no implica necesariamente
certeza. Como se dijo anteriormente, los contadores han tenido -
que desarrollar una filosofia en relacidn con un grado aceptable -
de incertidumbre con el fin de convertir sus registros e informes
en algo Gtil. Por edjemplo, los estimativos hechos por un contadon
aungue no sean ciertos, pueden ser objetivos. Sin embargo, deben
basarse en una evidencia confiable sujeta a verificacidn por inves
tigadores competentes.

Consistencia. En contabilidad, consistencia implica la apli-
cacién de las mismas préacticas, procedimientos y métodos contables
a una entidad sin modificarlos de un periodo a otro. Muchas cantdi
dades de ingresos y gastos pueden manipularse adecuadamente en las
cuentas y en los estados financieros de diferentes maneras. Sin -




mbargo,una vez que se ha escogido un determinado procedimiento,
éste debe seguirse consistentemente. Los inventarios, por ejemplo,
pueden valorarse de diferentes maneras, cualguiera de las cuales -
puede ser satisfactoria. Sin embargo, si los inventarios de variocs
periodos se valoran con bases cambiables, resultard una contabili-
dad distorsionada.

Si se ccmeten fallas en mantener consistencia de un periodo a
otro debido a los procedimientos utilizados, puede perjudicarse, -
si no se destruye, el aspecto comparativo de los estados financie-
ros. Es posible afectar arbitrariamente el informe de ingresos de
un periodo a otro. Por el sélo hecho de cambiar un procedimiento -

aceptable por otro de igual naturaleza. El resultado de la consis-
tencia es gue pueden compararse estados financieros sucesivos.

Cautela. Implica gue el contador tenga precaucidn o modera- -
cidén al registrar las transacciones y al preparar los estados fi--
nancieros. Con condiciones de incertidumbre el contador tradicio--
nal adopta un punto de vista "seguro", o moderado. Por ejemplo, si
se dispone de dos o més alternativas aceptables, debe escogerse --
aguellas gue redunden en una valoracidén baja del activo y del in--
greso neto. La tendencia es a disminuir en lugar de exagerar.

Los contadores no estan completamente de acuerdo en relacidn
con la cautela de que debe hacerse uso: en efecto, muchos critican
la forma como se utiliza. Cuando se lleva a un grado extremo, cau-
tela significa que el contador "se prepara para todas las pérdidas
y no anticipa ninguna ganancia'.

Al obrar con cautela el contador debe estar constantemente --
conciente de la interrelacidn existente entre el saldo de ingresos
y el balance. Por ejemplo, si el inventario es apreciado en menos
de su valor real en el balance, el ingreso nete se valorard por en
cima de su valor real en el estado de ingresos.

Debe enfatizarse que la cautela se aplica solamente cuando hay
lugar a escoger entre varias alternativas, considerdndose como un
factor secundario el adecuado igualamiento entre costos e ingresos.



Importancia. La expresidn importancia tal como se usa en con-
tabilidad se riefiere al valor relativo o al significado inherente
a un articulo. Si la naturaleza de un articulo, monetaria o de'- -
cualguier otra indole, es tal que el método para tratarlm en las -
cuentas o para involucrarlo en los estados financieros probablemen
te afecte los usuarios de la informacidn, tal articulo debe consi-
derarse como importante.

La idea de importancia aplicada a la valoracidén de inventa- -
rios significa que el contador conceda poca importancia a la vdlo-
racidn precisa de articulos triviales o insignificantes, pero gque
ademés esté especialmente 1hteresaao en mejorar articulos de espe-
cial significado. La decisidn respecto de la importancia de un ar-
ticulo es principalmente una cuestidén de criterio basado en las --
circunstancias del momento. Un articulo importante para una organi
zacidén puede no serlo para otra, segin la magnitud de cada una de
ellas,

Bases para la valoracidn inventarios. Hay numerosas bases
aceptables para la valoracidn de los inventarios en las cuentas y
en los estados financieros. Algunas se consideran aceptables sdlo
en circunstancias especiales, en tanto gue otras tienen amplia - -
aplicacidén. Las dos bases mads generalmente aplicables son:

Im
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1) Costo

2) Costo o mercado, el mds bajo.

Costo. Hemos aprendido que el costo generalmente se define co-
mo el precio pacado o la consideracidn concedida a la obtencidn de
un activo. Esto incluye desde luego, el gue se encuentre en condi-
ciones de utilizarlo. Por consiguiente, el costo aplicado a los in
ventarios es el precio pagado o la consideracidn concedida a la ad
quisicidén del inventario, asi como ubicarlo en condiciones de ser
vendido. Los costos del inventario incluyen:

l.- Precio de las facturas menos descuentos en efectivo.

2.- Fletes y acarreos, incluidos los segundos durante el
transporte.



3.~ Gastos de Compra.
4.- Gastos de recibo y almacenamiento.

5.=- Impuestos y aranceles aplicables.

Los costos incidentales frecuentemente se omiten para los fi-
nes de valorizacién del inventario. Tal omisidn es aceptada por '--
los contadores si los costos incidentales son insignificantes en -
cuantia y si el efecto de su exclusidn en los estados financieros
es también de escasa importancia.

-

Desde un punto de vista tedrico, los descuentos sobre compras
son incuestionablemente reducciones al costo. No obstante, por re-
gla general, no resulta prédctico intentar relacionar los descuen--
tos obtenidos con la mercancia en existencia. Por otra parte, el -

g

importe de dichos descuentos es relativamente pequefio. En conse- -
cuencia, no parece razonable que los contadores insistan en cues --
los descuentos sobre compras se tome en cuenta al calcularse los -

;=
costos, para los fines de valoriza
trabajo que ello implicaria resuli
utilidad.

ién del inventario, ya que el -
ia por demds bromoso y de poca

(]
m

Seleccidn del costo para la valorizacidén del inventario. E1l -
cambio en los precios es un hecho que se observa facilmente. Por -
lo tanto articulos idénticos pueden ser adguiridos a.diferentes --
costos, lo gue origina gque los contadores se encuentren con proble
mas de determinar qué costos deben aplicarse a los articulos que -
se han vendido y Qué costos son aplicables a las mercancias que --
guedan en el inventario.

Para el objeto de nuestra ilustracidén, supongamos los siguien
tes datos correspondientes a las existencias y movimientos de un -
determinado articulo adguirido a diferentes precios en compras disg
tintas:

Costo
Unidades Unitario Total
Inventario inicial....... 2 $ 10 S 20

Primera COMPra ececeoccssse 1 11 11
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Segunda COMPra eeeeossess: 1 10 10
Tercera COMPra essececces 1 12 12
Cuarta COMPra eeeecscsees 1 13 e X3

Costo de los arts. disponibles para la venta..... $ 66

Cantidad total disponible para la venta...cee... 6
Vendidas durante el periodo eeeecececceeces  wiw wie ok

Inventario final ...eececceccaccacs ceoscscecese 2

Valoracidn de inventarios de acuerdo con el costo.

Identificacidédn especifica. Si los articulos gue se tienen en
existencia pueden identificarse como pertenecientes a compras espe
cificas, pueden inventariarse a los costos mostrados por las factu
ras respectivas. Supongamos, por ejemplo, que las dos unidades --
del inventario final pueden identificarse como que han sido adqui-
ridas por la segunda y cuarta compras; el costo, para los fines --
del inventario, seria:

Unidades Costo Unitario Total
1 S 10 S 10
1 13 13
Inventario ELnal scsssscsesesesne . ais $ 23

Método de promedios ponderados. El costo de los articulos dis
ponibles para la venta se divide entre el total de unidades dispo-
nibles también para la venta. El promedio resultante se emplea en-
tonces para valorizar el inventario final. El cdlculo se ilustra -
a continuacidn:

Costo de arts. disponibles para la venta ..... $ 66
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Total de unidades disponibles para la venta.eecee.. $ 6
Costo unitario promedio cecececcecccccccccsscccsssscs $ 11
InVenta.riO final, $ llxz e 8 e 8660 88 00" e 8t eBes BB $ 22

Los costos determinados por el método de promedios panderados
son afectados por las compras al principio del periodo, asi como -
al final del mismo:; por lo tanto, en un mercado que tiende a la ba
ja, dicho costo unitario excederd al costo corriente.

Método de primero en entrar, primero en salir. Este método se
basa en la presuncidén de que los primeros articulos comprados son -
los primeros en venderse, y de que los articulos que permanecen en
existencia son los de las dltimas compras. Este método conocido co
mo el método peps (siglas de primero en entrar, primero en salir),
es prbablemente el mds generalizado. Aplicando este método al caso
empleado como ejemplo, las dos unidades del inventario final se con
sideraria que fueron adquiridas por las dos dltimas compras y se--
rian valorizadas de la siguiente manera:

‘Unidades Costo Unitario Total
1 s 12 $ 12
1 $ 13 $ 13

Inventario final.sesscssesss $ 25

La presuncién de que las existencias mds antiguas son comin--
mente las primeras en venderse, estd en concordancia con la buena
politica en materia de adquisicién y venta de mercancias. Por su--
puesto en la practica se presentan casos en los que esta presun- -
cién se aparta de los hechos; por ejmplo: el primer carbdn que se
descarga en la pila de un comerciante dedicado al negocio de dicho
combustible sera el dltimo en venderse.
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T mblén se ha considerado conveniente este método porque da -
lugar a una valuacién del inventario concordante con la tendencia
de los precios:; puesto que se presume que el inventario estd inte-
grado por las compras mds recientes y estd valorizado a los costos
también mis recientes, la valorizacidén sigue entonces la tendencia
del mercado.

Método de ultimo en entrar, primero en salir. Con este proce-
dimiento, conocido como el método ueps, se presume que los costos
mis antiguos son los aplicables a las mercancias en existencia. En
el caso que hemos puesto de ejemplo, las dos unidades del inventa-
rio final se valorizarian al costo unitario utilizado para valori-
zar las dos unidades del inventario inicial. Asi, pues, el inventa
rio final se calcularia como sigue:

Unidades Costo Unitario Total
2 S 10 S 20

Si el inventario final se hubiera compuesto de tres unidades,
la tercera unidad se valorizaria, por el método ueps, empleando el
costo unitario aplicable a la primera compra. De esta manera, un -
inventario final de tres unidades importaria $ 31, por el método -
ueps. Graficamente puede representarse como sigue los inventarios
inicial y final, por el procedimiento ueps:

$ 11
$ 20 S 20
Inventario Inventario
inicial, $ 20 final, $ 31

Si de agqui a un afio el inventario corstase nuevamente de dos -
unidades, se eliminarfia la unidad de $ 11, puesto que fue la dlti-
ma en agregarse al inventario, y las dos unidades se valorizarian
a-$ 10 cada una, siguiendo el método ueps.
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Peps—-ueps y su efecto en los resultados. La eleccidn entre
el método peps vy el ueps afectard a las cifras que se muestren en
los estados de pérdidas y ganancias de una compafiia en lo referen-
te al costo de la mercancia vendida, lo cual, a su vez, se refleja
r4 también en las cifras correspondientes a la utilidad bruta y a
la utilidad neta.

Los partidarios del método ueps conciben la expresidén "ultimo
en entrar, primero en salir" no necesariamente como referida a 1la
corriente de mercancias, sino mas bien a la corriente de costos. -
Los que prefieren el método ueps sostienen que durante los perio--
dos de cambios de costos y precios de venta, resultan estados de -
pérdidas y ganancias mds expresivos, si se asignan costos "actua--
les" al costo de ventas; lo cual, en su opinidn, logra mejor con--
cordancia entre costos e ingresos.

Costo o mercado, el mds bajo. Se emplea siempre el costo, sal
vo en determinadas circunstancias gque se veran mds adelante y en -
las gue el precio de mercado sea inferior al de costo. El término
"orecio de mercado", como se emplea aqui, significa el costo ac- -
tual de reposicidn de los mismos inventarios.

Cuando se hace necesario efectuar comparaciones para ver si =
el precio de mercado es menor gue el de costo, los contadores pue-
den recurrir a algunas de las siguientes fuentes de informacidn re
lativas a los precios de mercado: catdlogos u otras listas de pre-
cios del dia; facturas recientes; cotizaciones de precios de merca
do, publicadas en los periodicos o diarios financieros y comerccia
ales cotizaciones especificas proporcionadas por los proveedores =
para este objeto; contratos actuales por compra de productos simi-
lares.

El empleo de precios de mercado para los fines de comparacidn
con el costo, si los precios varian segin las diferentes cantida--
des, el contador debe utilizar, para efectos de inventario, elpre-
cio correspondiente a la cantidad que tipicamente compra el nego--
cio.
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Aplicacidn del costo o mercado. Existen tres formas de apli--
car el método de costo o mercado:
1.- Método de articulo por articulo.
2.- Método de la categoria mayor.

3.- Método del inventario total.

1) Comparando el costo y el precio de mercado en cada partida del
inventario y empleando la cifra mé&s baja en cada caso, como se
muestra a continuacidn.

METODO DE DETERMINACION DEL PRECIO MAS BAJO,
COSTO O MERCADO,

Por partidas individuales

Importe al

Precio mas
: Precio Unitario bajo, Costo
Cantidad Costo Mercado o Mercado

Departamento de caballeros:

et 5o w50 PES 9 55 G 200 $ 40 $ 37 $ 7,400
BBrigoB sesessseesssnsse 100 31 35 3,100

Departamento de sefioras:

VestidoSeeeeoecccossces 300 10 . 3,000
ADrigoS eeeceecsccceacccecse 80 30 32 2,400

Inventario al precio mas
bajo, costo o mercado ecececcceces A . ..
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2) Comparando el costo total con el precio de mercado de las prin-
cipales categorias del inventario y usando la cifra mas baja.

METODO DE DETERMINACION DEL PRECIO MAS BAJO
COSTO O MERCADO

Por Categorias

Al precio maés

Precio Unitario Importe bajo, Costo ¢
Cantidad Costo Mercado Costo Mercado Mercado

Dep.Caballeros:

TrajeS..... 200 $ 40 $ 37 $8,000 $7,400

Abrigos.... 100 31 35 3,100 3,500

$11,100510,200 $ 10,900

Dep.Sefioras:

Vestidos... 300 10 12 $ 3,000 $3,600

AbrigO0S.... 80 30 32 2,400 2,560

$ 5,400 $6,160 5,400

$ 16,300

Inventario al precio mids bajo, costo o mercado .....e..

3) Comparando el costo toal con el precio de mercado de todo el in
ventario y tulizando la cifra mads baja.

METODO DE DETERMINACION DEL PRECIO MAS BAJO,
COSTO O MERCADO,
Por todo el Inventario.
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Al precd mas
Precipo Unitario Importe bajo, Costo
Cantidad Costo Mercado Costo Mercado o Mercado

Dep. Caballeros:
TrajesS eceeces 200 $ 40 $ 37 $8,000 $ 7,400

Abrigos .... 100 31 35 3,100 3,500
Dep. Sefioras:

Vestidos.... 300 10 12 3,000 3,600

AbrigoS.ecese 80 30 32 2,400 2,560

Total.... $16,500 $17,060

Inventario al precio més bajo, costo 0 mercadO.ceceseecees. 5 16,500

Durante muchos afios se considerd imperativo el uso del método
a base de partidas individuales.En la actualidad, se consideran c@
mo alternativas aceptables los métodos por categorias y de inventa
rio completo. Sin embargo, cualgquiera que sea el método Qque se —-
adepte, el mismo debera seguirse utilizando consistentemente todo
el tiempo. Esta exigencia de conssitencia es aplicable a todos los
métodos de inventario en general y no se limita al de costo o mer-
cado. ‘

Modificiaciones recientes. La base del precio mds bajo, costo
o mercado, para valuacién del inventario, se adopté como una de -
las primeras aplicaciones de una antigua regla del conservatismo -
contable, a menudo expresada en los siguientes términos: "descar--
tar las utilidades no realizadas y reconocer todas las posibles --
pérdidas. En los dias en que se dedicaba especial cuidado al con--
servatismo del balance general, la regla del costo o mercado exi--~
gia que los inventarios se valuasen al precio de mercado de todos
los casos en que éste fuese menor que el coste, sin importar que -
la tendencia a la baja en los costos de reposicién fuese acompafia-
da, o probablemente seguida, por una disminucidén de los precios de
venta. Se presumia simplemente que, cuando se, reducian los precios
de compra en el mercado, era inevitable una pérdida de valor reali
zable en el inventario; esta presunta pérdida "era reconocida" re-
duciendo la valuacién del inventario al precio de reposicién en el
mercado.
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Con la creciente impotancia concedida al estado de pérdidas y
ganancias y a la adecuada concordancia de los ingresos con sus res
pectivos costos, los contadores llegaron a reconocer que las redugc
ciones en los costos de reposicién no van siempre e inevitablemen-—
te acompafiada de disminuciones en los precios de venta, y Que, - -
cuando estas Wltimas ocurrren efectivamente, pueden ser proporcio-
nalmente menores o mayores que las reducciones en los costos de re
posicién. Por consiguiente, la antigua relga del costo o mercado -
ha sido un tanto modificada. Los principios generales que en la --
actualidad gobiernan la aplicacidn de la regla del costo o mercado
pueden enunciarse de la siguiente manera:

los inventarios pueden valuarse al costo, aunque el costo de
reposicidn sea menor, si se aprecia la probabiliddad de que el in-
ventario pueda venderse con una utilidad normal, esto es, si no ha
habido declinacidn en los precios de venta v si no hay perspecti--
vas de gue llegue a haberla.

Si una declinacidén en los precios de venta, real o en perspec
tiva, probablemente habrd de reducir, pero no eliminar totalmente,
el margen entre el costo y el precio de venta del inventario, éste
puede valuarse en una suma, menor gue el costo pero mayor que el -
precio de mercado, qQue permita obtener de su venta una utilidad =--
bruta normal. Supongamos, por ejemplo, Que se compraron mercandias
por $ 100, y gue fueron marcadas para su venta en $ 150" que el --
precio de reposicidn en el mercado bajé a $ 80, y Que se espera --
gue los articulosgue forman el inventario podrdn venderse en $ 145.
El inventario puede, pues,valuarse apropiadamente en $ 95 por uni-
dad, va gue su venta en $ 145 por unidad dejard la utilidad bruta
normal de $ 5o0.

La valuacidén del inventario no debe exceder al precio de ven-
ta previsto, menos los gastos razonablemente estimados de manejo y
entrega a los clientes. Por ejemplo: supongamos que Se compraron =
mercancias por $ 100; que el costo de reposicién es de § 93; gque -
los precios de venta se han abatido a tal grado que se considera -
dudoso que los articulos puedan venderse en mds de $ 95, y que los
gastos que requeriri su venta seestiman en $ 5. La vluacidn del in
ventario no debe ser mayor de $ 90.
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Efectos de la regla del costo o mercado en la utilidad bruta.
Si bien la regla del costo o mercado es conservadora y de acepta-

cidén general, su aplicacién deforma la utilidad bruta en un perio-
do en que los precios del mercado tiendan a bajar.

Para ilustrar el caso, supongamos gue una compafiia compra mer
cancia coh un costo de $ 10,000 y vende la mitad de ellas en = -—=
$ 7,500. La utilidad bruta de los articulos vendidos puede determi
narse como Sigue:

Ventas ® B & S 8 5 5 s 8 s e S s s E 0 e e s S s e s $7'500

Menos costo de los arts. vendi-
dOS (1/2 de $10,000)....‘....... S‘OOO

Utilidad bruta en VentasS eecececececccscss $ 2,500

Pero supongamos Que la valuacidén de la otra mitad del inven-—-
tario al precio mds bajo, de costo o mercado, es de sdlo $ 4,000.
El estado de pérdidas y ganancias cominmente se prepararia enton--

3]

ces

VEREGE wis s e 5k 516 5 mrsl b min mod e o 5ok aud Bus sod ocd 5 5% b &8 36 9 19 '7; 500
Menos costo de la mercancia vendida:

COMPYRE i« s 56 w8 & vie ais 556 wa v s ws o5% 98 ps ne 9 L0000

Menos inventario al fin del periodo.. 4,000 6,000

Utilidad brubta el Venkas seeswssonwssoosssssssssass 5 L; 500

Una presentacidén mas completa de los hechos seria la siguiente!

Vehtan . vevs seswss a6 o S 56 W B G R e e B A e . $ 7,500
Menos costo de la mercancia vendida:

CONDERS w wn ma mus s o w3 e o wos i o wow v 9 Ay 000

Menos inventario, al coStO .seeececces 5,000 5,000

Utilidad bruta off vehntalh sssssssssasssssesnsssanse § 25500
Menos declinacién en el costo de reposicién del --
inventario ® ® @ & o 2 2 s s 8 e ® & ® 2 & & 5 9 F & o S B s S S8 S s 8E9 e 1‘000

Utilidad bruta menos ajuste del inventario ....es 1,500



Por supuesto, para preparar un estado en la Gltima forma ilus
trada seria necesario valorizar el inventariotanto al costo ($ 5,000
como al precio mds bajo, de costo o mercade ($ 4,000), con el fin
de determinar la reduccién.

Mercancia anticuada y dafiada. Independientemente de la base -
que se adpte para la valorizacidén del inventario, la mercancia que
se haya vuelto anticuada o esté dafiada debe excluirse totalmente =
del inventario si no es vendible. Si hay posibilidad de gue se ven-
da a un precio reducido, puede asignédrsele, estimada y conservado-
ramente, un valor realizable. Asi, pues, la pérdida sufrida en ar-
ticulos gue se mantienen sin venderse, por ser anticuados o estar

dafiados, se aplica al periodo en gue se conoce la pérdida y no a -
aquel en que se venden los articulos.

Debe darse a conocer la base de valuacidn. VYa sea en el ba--
lance mismo o en los comentarios o notas al pie Que se acompafian -
al balance, debe exponerse la base de valuacidn del inventario.

A continuacidén se presentan dos ejmplos de tal exposicidns

Inventario, al costo sobre la base de dUltimo en
entrar, primero en salir ...cececcecescseccscss $ 123,600

Inventario sobre la base de primero en entrar,
primero en salir, al precio ma&s bajo de costo O
mercado & & & & & & F F S B S S Se B E PSR S S e SE e e $32l’400

Método del inventario al menudeo. Como su nombre lo indica,
el método de valorizacidén del inventario al "menudeo" se utiliza -
frecuentemente en las tiendas por departamentos y otras tiendas de
tallistas; pero es también Gtil su uso para los mayoristas. Para -
aplicar este método es necesario mantener registros de:

Compras (Y cualesquiera devoluciones de las mismas), tanto al
costo como al precio de venta.
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Ventas (Y cualesquiera devoluciones de ellas), al precio de
venta.

Con esta informacidén es posible determinar una razdén del cos-
to al precio de venta, cuyos usos se explican a continuacién:

1) Preparar una estimacidén del inventario para los estados fi
nancieros mensuales, sin tener que tomar un inventario fi
sico; el procedimiento se ilustra a continuacidn:

Costo Precio de Venta

Inventario al principio del periodo....$ 10,000 $ 15,000
Compras durante el periodo eeessecee... 109,000 188,000
Fletes sobre cOMPrasS ceccececccsccencss i 3,000
Menos devoluciones sobre compras ...-... 2,000 3,000

TotaleS .cceeveees s ve o ow s enp20,000 $ 200.000
(Razén del costo al precio de venta=60%; _________
Ventas «ev e wwoevie o ceecssesecnesecanen 180.000
Inventario estimado al precio de venta. $ 20,000

Inventario estimado segun el método de va
luacidén . de inventario al menudeo (60% de
$ 20'000) ® ® ® & & T & F & 8 O O ¢ @ T & T 8 6 T S e S e " e e s 12'000

2) Permitir la valorizacidén de un inventario fisico a losmxe
cios de venta en el mercado y reducir la valuacién a pre-
cio de venta aplicando la razdn del costo al precio de --
venta como sigue:
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Precio de

Costo Venta
Determinacidén de la rzdn del costo a la
venta de menudeo:
Inventario al principio del periodo. $ 22,000 $ 40.000
Compras (sin ninguna devolucién).... 169,000 260,000
Fletes sSObre COMPraS eecccccccccscace 4,000

Totales ......II.-..I...-$ 195'000 $ 300.000

(Razén del costo al precio de venta = 65%).

Aplicacidén de la razdén del costo al invetario final:

Inventario fisico valorizado a los precids de
venta en el mercado eceecceccccccccns don s ssmensene 9 50.000

Razdn del costo al precio de venta eceececccccsccse 65%

Inventario final para los estados financieros ....... $ 32,500

Al usar los precios de menudeo, en la compilacién del inven--
tario fisico, se reduce considerablemente el trabajo de oficina, -
puesto gue se elimina la tarea de recurrir a las facturas para re-
cabar los datos sobre el costo y el tener que enfrentarse al pro—-
blema gue se crea por el hecho de que mercancias idénticas pueden
haber sido adquiridas a diversos costos y posiblemente de distin--
tos proveedores.

Estimacidén de los inventarios. Hasta ahora hemos manejado los
problemas relacionados con la elaboracidén y valoracién de un invepn
tario fisico. Nuestro trabajo se ha basado en el supuesto de que -
es posible y préictico hacer un inventario fisico y llegar a su va-
loracién con bases aceptables de costo o sobre bases de costo méas
bajo o del mercado. Sin embargo puede haber ocasiones en que no es
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osible practicar un inventario fisico y en que igualmente no es -
prictico determinar costos para cada uno de los articulos del in--
ventario. En tales casos, el contador generalmente hace un estima-
tivo del valor del inventario. Los métodos empleados con mas fre--
cuencia para tal propSsito son el método de la utilidad bruta y el
método de ventas al detal.

Método de la gtilidad bruta. En organizaciones donde la rela

cién entre el costo de la mercancia vendida y las ventas es relati
vamente estable, de un periodo a otro, es posible hacer un estima-
tivo del costo del inventario existente en un determinado momento
sin necesidad de hacer un inventario fisico. Primero, se determina
el ratio ganancia bruta - ventas con base en datos histdricos.FPor
ejemplo, si los datos indican gque las ventas pr valor de $ 100.000
costaron inicialmente $ 75,000, la rata de la ganancia bruta es de
25 por ciento. Esta rata se aplica luego a las ventas del periodo
con el fin de estimar el costo de la mercancia vendida, se deduce
del costo de la mercancia disponible para la venta con el fin de =
determinar el costo estimado del inventario existente. Este método
puede ilustrarse de la siguiente manera:

Inventario inicial -al COSEO wvvmmmnnnnsnseeennnns $ 20,000
Compras =al cosSto .eecceas. P & W B3 BE PR sawaw s e, s 70;000
Costo de la mercancia disponible para la venta ... $ 90,000

Menos: Costo de la mercancia vendida:

Ventas =-a precio de vent@eeeeeeees 5 100.000
Menos ganancia bruta (25%).eee...._$ 25,000 $ 75,000

Valor estimado del inventario final.... $ 15,000

Aunque su exactitud depende de_ la validez del ratio costo de
la mercancia vendida -precio de venta, el método de la ganancia ==
bruta es un instrumento simple y econdmico para aproximarse al va-
lor de un inventario para los siguientes fines:

1.~ Preparacién de estados financieros intermedios (por ejem-
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plo, estados mensuales o trimestrales).
2.- Para cobrar la validez de un inventario.

3.~ Para determinar las pérdidas del inventario ocasionadas -
por el fuego o cualquier otra causa cuando no se dispone
. de datos especificos sobre el costo de tales pérdidas.

Método de ventas al detal. Como su nombre lo indica, este mé-
todo lo usan mas que todo los establecimientos de ventas al detal
como lo son los departamentos de los almacenes. En este método, se
determina un ratio aproximado cuyo costo se relaciona con el pre—-—
cio de venta al detal de manera que un inventario pueda convertir
se en un estimativo del costo mas bajo o del mercado. Asi si el to
tal de ventas al detal durante un periodo se resta del total de --
mercancias disponibles para la venta (al detal), el saldo resultan
te debe representar el valor del inventario existente. El ratio cos
to ventas al detal, conocido como ratio del costo, se aplica a la
valorizacién del inventario a fin de aproximarlo al costo mds bajo
o del mercado.

Aunqgue la aplicacién de este método puede variar tanto en for
ma como en procedimiento, sus lineamientos basicos se explican asi:

Costo Al detal
Inventario inicial.ceecececccccacaesed 30,000 $ 50,000
Compras netas durante el ejercicio.. 59,800 80,000
FleteS ecceceeccese BB B 06 Wk B € A OIE B8 66 1,200
Mercancias disponibles para la venta$9l,000 $130,000
Ratio del costo (ratio del costo de ventas
al detal) = 70% ($ 91,000 — $ 30,000 = 7)%)
Ventas durante el periodo .ec.c.cececcccece 90,000
Inventario final al detal .cc.cccecccaccce $ 40,000
Ratlo el COBED sassesssesiosss s s 70%

Valor estimado del inventario final...... $ 28,000
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Inversiones en ac es os obligaciones.

Clasificacidén en el balance v valuacidén. La clasificacidén de

una inversidén en el balance, y su valuacién en fecha subsecuentes
a la de adgquisicién, dependen generalmente de si, dentro de los 1li:
mites de una buena administracidén financiera, es de presumir que =-
la inversidén serd, o podrd ser, convertida en efectivo para cubrir
necesidades corrientes.

Inversiones clasificables como  activo circulante. Durante mu-
cho tiempo se ha aceptado como correcta la practica de clasificar
las inversiones como activo circulante si la administracidn tiene
la intencién de convertirlas en efectivo en un periodo, durante el
ciclo de operacién, en el que las necesidades de fondos sean altas
y siempre que exista un mercado inmediato para las inversiones, ya
sea en una bolsa de valores o en algin otro lado. Los contadores -
estén inclindndose zhora hacia el criterio de que, aunque la admi--
nistracién no haya mostrado su intencién de disponer de las inver-
siones en un futuro cercano, éstas pueden clasificarse como circu-
lantes si son de f&cil realizacién y si no se conservan con propd-
sitos de control, o como un apoyo en el establecimiento o manteni-
miento de las buenas relaciones con clientes o proveedores, o por
cualquiera otra razén que hiciera inconveniente su realizacidn.

Costo de las inversiones. El costo de una inversién en accio-
nes, bonos u obligaciones comprende el precio de compra, el corre-
taje, los impuestos y otros desembolsos incidentales a la adquisi-
cidén.

Si los valores se compran a través de un corredor, en cuenta
de especulacidn de bolsa, los libros y el balance general deben re
flejar como activo el costo total de los valores, y nho simplemente
el importe del depdsito, debiéndose presentar como pasivo el saldo
pendiente de pago.

Si se adgquieren obligaciones entre fechas de interés, el com-
prador paga el interés acumulado y, en su asiento, debe cargar a -
Intereses sobre Obligaciones Acumulados por Cobrar, el importe del



interés acumulado, y el resto del costo, a Inversiones en Obliga--
ciones.

Lo mismo seria tratandose de dividendos; supongamos que una —
compafifa decretd dividendos y se comprasen acciones de esta compa-
fifa después de la declaracidén del dividendo, pero a tiempo para -—-
ser registradas a nombre del comprador (antes del cierre de opera--
ciones), este dltimo tendrd derecho a recibir el dividendo. Por —--
tanto, al contabilizar la compra en sus libros, debe cargarse a Di
videndos por Cobrar el importe del dividendo a que tiene derecho,
y cargar a Inversiones en Acciones el resto del costo.

Cuando los valores realizables se clasifican como activo cir-
culante, hay la sugerencia implicita de que estdn siendo conserva-
dos como fuente de reserva de fondos, de suerte que, si el valor -
de mercado estid sensiblemente por debajo del costo en una fecha da
da de balance, existe el peligro de una merma potencial de dicha -
fuente de reserva de fondos. Ello reviste tal importancia que ame-
rita ser dado a conocer en el balance, en cualquiera de las formas
siguientes:

Adoptando el precio mds bajo, de costo o de mercado, como ba-
se de valuacibén, como sigue:

Valores realizables—-al precio mas bajo, de costo o merca
do, $ 50,000.

Monstrando entre paréntesis el valor de mercado, en la siguien
te forma:

Valores realizables-al costo (valor de mercado, $ 50,000)
52,500.

O bien, mediante una nota al pie de los estados financieros.



Por el contrario si ha subido el valor de estas inversiones,-
no se requiere hacer en los estados hinguna indicacién al respecto,
aunque si es recomendable.

Si se emplea el valor mds bajo, de costo o de mercado, se con
sidera aceptable aplicar el método de comparar el importe total --
del costo y de mercado en todo el grupo de valores clasificado co-
mo activo circulante. En otras palabras, no se requiere comparar -
cada tipo de inversién individualmente. La base de valuacién de --
las inversiones clasificadas como circulantes debe mostrarse en el
balance.

Puesto que las ganancias y pérdidas en inversiones son consi-
deradas para efectos fiscales idnicamente en el afio en que se dispo
ne de las inversiones para su conversién en efectivo, es convenien
te llevar un registro de su costo en la propia cuenta de inversio-
nes. Por consiguiente, las bajas de valor en el mercado, en caso =
de registrarse en libros, no deben acreditarse a la cuenta de in—--
versiones; el asiento debe ser el siguiente: cargo a Pérdidas so-—-
bre Valores en el Mercado, y crédito a exceso del Costo de Valores
sobre el Precio de Mercado. La inversién puede entonces mostrarse
en el balance como sigue:

Acciones en propiedad:
costo ® ® 8 9 ® % o O P 9" e e S S S ss e 8o $ 50’000
Exceso del costo s/el precio de
mercado ® 9 ® ® & 0 * 2 8 & & " S S S S 08 S0 e e $ 3'000
Valor de MerCadO eeeecececcecscscccsscasss 9 47,000
o simplemente asi!?

Acciones en propiedad-al precio mds bajo de
costo O de MEerCAdO eeeeeeccacececannscannannas 3 47,000

Inversiones a largo plazo. A veces se adquieren inversiones -
a largo plazo de acuerdo con una politica financiera que tenga co-
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mo mira la acumulacién de fondos para fines como los de ampliacién
de la planta o de liquidacidén de adeudos a largo plazo. O bien, co
mo se hizo notar antes, pueden conservarse con propdsitos de con--
trol o de buenas relaciones con clientes o proveedores. Tales in--
versiones en valores generalmente se muestra en el balance entre -
el activo circulante y el activo fijo, a veces en un grupo de = —-—
"Otros Activos". Los valores realizables, cuando se muestran en --
secciones del balance distintas a la de activo circulante son in--
variablemente valuadas al costo

Productos de valores. Si en un mismo periodo contable se de—-
cretan y reciben dividendos sobre inversiones en acciones, el asien
to por el dividendo puede aguardar hasta que éste sea recibido en
un periodo posterior, el procedimiento tedéricamente correcto es --
cargar a Dividendos por Cobrar y acreditar a Ingresos por Dividen-
dos, en el periodo de la declaracién, y cargar a Caja, con crédito
a Dividendos por Cobrar, en el periodo en que se reciben los divi-
dendos. Pero como los dividendos no son gravables sino hasta el pe
riodo en que se reciben, el deseo de que los libros concuerden con
la declaracién de impuestos a menudo conduce a la adopcién delpro-
ducto en el periodo en que efectivamente se percibe.

Los dividendos en acciones no es correcto considerarlos como
ingreso.

El interés percibido sobre bonos y obligaciones debe registrar
se en el periodo en que se devenga. Por consiguie nte, deben hacerse
asientos de fin de periodo por los intereses acumulados (devenga--
dos, pero no cobrados).

Amortizacidn de inversiones a corto plazo. Los procedimientos

de amortizacién generalmente s6lo se aplican a las inversiones en
obligaciones a largo plazo. Si las obligaciones se compran como in
versiones a corto plazo, sin la perspectiva de conservarlas hasta
su vencimiento, no existe entonces ninguna razén para un procedi--
miento de amortizacién, pués éste presupone que las obligaciones =
se conservaran hasta el vencimiento.
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